A. GRUNDLEGENDE INFORMATIONEN UBER DIE 029 GROUP
SE

029 Group SE (die "Gesellschaft" oder "wir") ist eine Investmentholding im Bereich
Hospitality und Lifestyle, die Luxus, Technologie und Gemeinschaft miteinander
verbindet, um branchenpragende Marken aufzubauen und zu unterstitzen, die
das Leben der Menschen glucklicher machen sollen. Bei unseren Investitionen
verfolgen wir eine Risikokapital-Investitionsstrategie, die auf
Minderheitsbeteiligungen an wachstumsstarken, aufstrebenden Unternehmen im
Fruhstadium abzielt.

Die Gesellschaft wurde am 09.03.2018 als Europaische Gesellschaft bzw.
Europaische Aktiengesellschaft gegrindet und am 22.10.2018 in das
Handelsregister des Amtsgerichts Charlottenburg unter der Registernummer HRB
200678 B eingetragen.

Wir sind im geregelten Markt der Bérse Dusseldorf und der Bérse Munchen unter
der ISIN-Kennnummer DEOOOA2LQ2D0O (Ticker-Symbol Z729) mit einem
Grundkapital von 5.000.000 auf den Inhaber lautenden Stammaktien ohne
Nennwert notiert.

Wir glauben, dass die nachste Generation von branchenpragenden
Verbrauchermarken auf Verbindung, Erfahrungen und Gemeinschaft aufbauen
wird.

Wir unterstltzen innovative Unternehmer mit Kundenfokus in ihren jeweiligen
Branchen. Unser Investitionsansatz konzentriert sich auf Unternehmen und
Marken, von denen wir erwarten, dass sie durch unsere Plattform, das globale
Netzwerk unserer Grunder, FUhrungskrafte und deren Expertise im
Unternehmensaufbau einen erheblichen Mehrwert schaffen.

Derzeit konzentrieren sich unsere Investitionen auf zwei Geschaftsbereiche:
Hospitality und Lifestyle. Innerhalb dieser Sektoren sind unsere Investitionen in
die folgenden drei Segmente gegliedert:

e Hospitality;
e Innovative Technologien; und
e Verbrauchermarken.

Wir planen, unser Portfolio in allen unseren Segmenten zu erweitern, indem wir
innovative Ideen fordern und vielversprechende Grinder unterstltzen, die



unserer Unternehmensstrategie entsprechen, und indem wir weiterhin in
bestehende oder neue Unternehmen Zu Bewertungen und
Investitionsbedingungen investieren, die unserer Meinung nach eine Chance zur
Wertschdpfung bieten.

Bei der Prufung potenzieller Inkubations- und Investitionsmdglichkeiten folgen wir
einem Investitionsprozess, der sich auf eine Reihe vordefinierter
Investitionskriterien und Sektoren konzentriert, um eine Reihe gewUlnschter
Ergebnisse zu erzielen (siehe unten):

Konzentriertes Portfolio von
wachstumsstarken Marken der
nachsten Generation

WachstumsstarkeVerbrauchermarken
getrieben durch aufkommende

Megatrends Hospitality

Erhebliches

Attraktive Bewertungen im aktuellen Wertsteigerungspotenzial

Marktumfeld .
Innovative

Technologien

Bérsennotierung der Platform, um
zusatzliches Kapital aufzunehmen um in
das bestehende Portfolio weiter zu
investieren und zuséatzliche Chancen im
Verbraucher Ramen unserer Investitionsthese zu
Marken nutzen

Signifikantes Netzwerk &
Synergiepotenzial

Wir investieren strategisch in Portfoliounternehmen, von denen wir glauben, dass
sie ein erhebliches Renditepotenzial bieten. In unserem Investitionsprozess
konzentrieren wir uns hauptsachlich auf die folgenden drei Investitionskriterien:

Unser Ziel ist es, eine Plattform zu betreiben, um die
nachste Generation von Hospitality- und Lifestyle-
Unternehmen und -Marken zu entwickeln und/oder
deren Wachstum zu fordern. Wir sehen neue Lebens-,
Arbeits- und Freizeitmuster, die sich durch die
Pandemie- und Post-Pandemie-Erfahrungen auf
individueller, kollektiver und technologischer Ebene
entwickeln und beschleunigen und neue Moglichkeiten
far innovationsgetriebenes Unternehmertum  mit
starkem Gemeinschaftsfokus im Hospitality und
Lifestyle Segment schaffen.



Wir zielen in der Regel auf Minderheitsbeteiligungen in
der FrUhphase (Pre-Seed, Seed oder Series A) oder
versuchen, unsere eigenen Unternehmen mit Partnern
zu inkubieren (wie wir es mit Limestone Capital AG und
029-001 Ltd. [die unter der Marke Conscious Good
Launch operieren]), um das hochste Renditepotenzial zu
optimieren. Daruber hinaus beteiligen wir uns auch
selektiv an Folgefinanzierungsrunden bestehender
Investitionen, wenn wir weitere
Wertschopfungsmaoglichkeiten sehen.

Wir suchen nach Gelegenheiten, bei denen wir glauben,
dass wir einen signifikanten Mehrwert generieren
konnen, sei es durch unsere komplementaren
Fahigkeiten, Cross-Selling-Moglichkeiten  innerhalb
unserer Plattform, Wertschopfung durch Investieren und
Aufbauen oder Kapitalbeschaffung. Die Breite und Tiefe
unserer Netzwerke ermoglicht es uns, auf einen groBen
Pool von Management- und Betriebsexperten im
Hospitality- und Lifestyle-Sektor zurlckzugreifen, um
unsere Portfoliomarken bei wichtigen Ereignissen und
Meilensteinen wahrend des gesamten
Geschaftslebenszyklus zu beraten und zu unterstitzen
und reicht von der Suche nach Talenten und der
Verhandlung der Vergutung wichtiger Mitarbeiter Uber
die Optimierung von Steuer- und Rechtsstrukturen bis
hin zur Identifizierung und EinfUhrung strategischer
Geschaftspartner und zu transformativen Ereignissen
wie dem Bdrsengang oder dem privaten Verkauf des
Unternehmens.

Wir verfligen Uber ein starkes und komplementares Netzwerk und Erfahrung, die
es uns ermoglichen, Gelegenheiten im Hospitality- und Lifestyle-Sektor zu
unserer Meinung nach attraktiven Einstiegspunkten zu erkennen und zu nutzen.
Aufgrund der umfassenden Erfahrung, der Erfolgsbilanz und der Netzwerke
unserer Grunder und unseres Managementteams sind wir der Ansicht, dass wir in
der Lage sind, besonders innovative Ideen und vielversprechende Grunder fur
neue Portfoliounternehmen in einem frdhen Stadium und zu besonders
attraktiven Bewertungen mit erheblichem Aufwartspotenzial zu identifizieren und
zu finden. Wir sind davon Uberzeugt, dass unsere Netzwerke einen ersten starken
Filter fir eingehende Deal-Flow darstellen, wodurch unsere Investitionsprozesse
effizienter werden. Wir prifen jahrlich etwa 50-100 Opportunities.



Wir bewerten unser Portfolio laufend und sind in der Regel bestrebt,
Portfoliounternehmen so lange zu halten und zu férdern, bis sich Moglichkeiten
far einen Ausstieg ergeben, sei es durch ausgewahlte Sekundartransaktionen
oder einen Ausstieg wie einen Trade Sale oder einen Borsengang. In unserem
Portfoliomodell gehen wir davon aus, dass die Beteiligungen im Durchschnitt 5
bis 10 Jahre gehalten werden, wie es in der Risikokapitalbranche Ublich ist.
Mittelfristig streben wir ein diversifiziertes Portfolio an.

Die Gesellschaft erwirtschaftet noch keine Cashflows aus der Geschaftstatigkeit
und hat im abgelaufenen Geschaftsjahr Betriebsverluste erlitten, was sich in der
nahen Zukunft fortsetzen wird, um die Betriebskosten zu finanzieren und neue
Investitionen zu tatigen.

Zum 31. Dezember 2022 waren wir im Rahmen eines Rahmenkredits in Hohe von
EUR 1.2 Mio. (der "Rahmenkredit") bei Apeiron, unserem gréBten Aktionar, mit ca.
EUR 300.000 verschuldet. Daraus ergibt sich zum 31. Dezember 2023 ein noch
zur Verfagung stehender Rahmen von etwa EUR 900.000.

Wir gehen davon aus, dass wir kunftige Investitionen durch eine magliche
Kapitalerhdohung (abhéngig von den Marktbedingungen) und/oder Erlése aus
erfolgreichen Portfolioverkdufen finanzieren werden.

Wir fahren unser Geschaft auf der Grundlage eines stetigen, methodischen
Ansatzes. Als Investmentholding mit einer Risikokapital-Investitionsstrategie
betrachten wir vor allem das investierte Kapital und die Entwicklung des NAVs als
unsere wichtigsten Leistungsindikatoren ("KPIs").

In Bezug auf das investierte Kapital geben wir die urspriingliche Kostenbasis der
Investition an, wie sie zum Zeitpunkt der Zeichnung durch die Apeiron Investment
Group Ltd. vorgenommen wurde, die anschlieBend im August 2022 unsere
Vermogenswerte in unser Unternehmen einbrachte.

Was die Entwicklung des NAVs betrifft, so wlrden wir als Venture-
Investmentholding unseren NAV in der Regel am Marktwert messen, wobei der
Marktwert als die Anzahl der von uns gehaltenen Aktien berechnet wird, die zur
letzten Bewertung des jeweiligen Vermogenswerts, in den wir investiert sind,
bewertet werden. Im Venture-Kontext bedeutet dies, dass wir intern einen
Bewertungsanstieg ~ verbuchen  wdirden, wenn eine  nachfolgende
Finanzierungsrunde nach unserer Investition zu einer hoheren Pre-Money-
Bewertung als unsere urspringliche Investition erfolgt, oder einen
Bewertungsrickgang, wenn eine nachfolgende Finanzierungsrunde zu einer
gleichen oder niedrigeren Bewertung als unsere ursprungliche Investition erfolgt.



Unsere Bilanzierung erfolgt nach den deutschen handelsrechtlichen Vorschriften
(HGB), die eine Erhohung des NAVs Uber die Anschaffungskosten im Falle einer
nachfolgenden Finanzierungsrunde nicht zulassen. Dementsprechend ist die
Entwicklung des NAVs, wie sie von uns als KPI berichtet wird, keine originare
Kennzahl des Abschlusses, sondern eine alternative Leistungskennzahl im Sinne
der von der Europdischen Wertpapier- und Marktaufsichtsbehdrde (ESMA)
herausgegebenen Leitlinien fur alternative Leistungskennzahlen (APM). Wir
verwenden dieses APM bei der Planung, Uberwachung und Bewertung unserer
Leistung. Wir halten es fur eine nutzliche Kennzahl fur unser Management und
unsere Investoren, um die operative Leistung zwischen den Perioden zu
vergleichen. Dennoch handelt es sich bei diesem APM um erganzende
Informationen, die nicht dazu dienen, deutsche HGB-Kennzahlen zu ersetzen.
Darlber hinaus konnen Unternehmen in unserer Branche und andere
Unternehmen APMs anders berechnen oder verwenden, so dass sie fur
Vergleichszwecke weniger nutzlich sind.

Obwohl die operative Liquiditat ein wichtiger Indikator ist (zumal wir unser
Betriebskapital derzeit GUber den Rahmenkredit finanzieren), betrachten wir sie
nicht als primaren KPI fUr die externe Berichterstattung, da unsere langfristigen
Ergebnisse von der Leistung unserer zugrunde liegenden Portfoliounternehmen
bestimmt werden.

Die Budgetplanung der Gruppe wird in der Regel jahrlich durchgefthrt. Sie wird
laufend aktualisiert und dient der Erstellung einer rollierenden Prognose, die
monatlich an den Verwaltungsratsvorsitzenden und vierteljahrlich an den
Verwaltungsrat berichtet wird. Unsere Budgetplanung wird von Controlling und
Management, insbesondere von unserem geschéaftsfiUhrenden Direktor, der
zweiwochentlich an den Verwaltungsratsvorsitzenden berichtet, kontinuierlich
Uberwacht und angepasst.



B. BERICHT ZUR GESCHAFTS- UND WIRTSCHAFTSLAGE

Auf makrookonomischer Ebene war 2022 ein Jahr der Herausforderungen, mit
Verwerfungen auf den Kapital- und privaten Finanzierungsmarkten, gemischten
wirtschaftlichen Signalen, umstrittenen Wahlen und dem Krieg in der Ukraine. Das
makrodkonomische Umfeld beherrschte das Gesprach: Inflation, Zinserhdhungen
und wirtschaftliche Angste bestimmten die Stimmung und das Kursgeschehen.
Nach Angaben des Internationalen Wahrungsfonds (IWF) stieg die weltweite
Wirtschaftsleistung im Jahr 2022 um 3,4 %. Trotz der zahlreichen
Herausforderungen konnte sich die Weltwirtschaft solide entwickeln, wenn auch
mit deutlich geringerem Wachstum als im Vorjahr. Die Eurozone wuchs nach
Angaben des IWF um 3,5 %. Die deutsche Wirtschaft wuchs im Jahr 2022 mit 1,9
% etwas langsamer. "2

Die wichtigsten Indizes verzeichneten die schlechteste Performance seit der
Finanzkrise, nachdem sie im Vorjahr neue Rekordstande erreicht hatten. Der
Nasdaq verzeichnete 2021 eine Rendite von 26,6 %, bevor er 2022 mit einem
Minus von 15,1 % sein schlechtestes Jahr seit 2008 erlebte.”®* Die Wachstums-
und Technologiesektoren wurden besonders hart getroffen, da die
Zinserhohungen der Zentralbanken eine breite Rlicknahme der Bewertungen von
einem seit langem nicht mehr gesehenen Niveau auslosten. Die weltweite
Inflation im Jahr 2022 wurde durch den Anstieg der Energie- und
Lebensmittelpreise angetrieben, der durch den Ausbruch des Krieges in der
Ukraine beschleunigt wurde. Nach Angaben des IWF lag die Inflation in den
fortgeschrittenen Volkswirtschaften im Jahr 2022 bei 7,3 %.%

Das Finanzierungsumfeld fur offentliche und private Unternehmen ist bis zu
einem gewissen Grad ausgetrocknet, und die Bewertungen wurden auf breiter
Front erheblich zurickgenommen. Der 6ffentliche Markt fir Neuemissionen war
inaktiv. Wir haben eine der langsten SchlieBungen des IPO-Fensters in der
Geschichte erlebt, mit einem Rickgang der weltweiten IPOs um 31 %.'® Dies steht
in krassem Gegensatz zum Jahr 2021, in dem ein hoheres Transaktionsvolumen
als je zuvor in der Geschichte verzeichnet wurde. Auch die Aktivitat auf dem
privaten Markt  verlangsamte  sich mit  einem RUckgang  der
Risikokapitalfinanzierung um 37 % gegenuber dem Vorjahr auf USD 415.1 Mrd.,
wobei der besonders dramatische Ruckgang im vierten Quartal weniger als ein
Drittel des Transaktionsvolumens im ersten Quartal 2022 ausmachte.” Unicorn-
Finanzierungen (d. h. Finanzierungsrunden von Unternehmen mit einer
Bewertung von mehr als USD 1 Mrd.) gingen drastisch um 86 % zurtck, und die




durchschnittliche GréoBe von Venture-Deals sank um 32 % auf USD 16.8 Mio.™
Finanzierungsrunden in der FrUhphase dominierten weiterhin mit einem Anteil von
66 % am gesamten Dealflow."

Wie das Statistische Bundesamt (Destatis) mitteilt, haben sich die
Wirtschaftsbereiche in Deutschland im Jahr 2022 kraftig entwickelt. Besonders
profitierten die sonstigen Dienstleister, darunter die Kreativ- und
Unterhaltungswirtschaft, mit einem Zuwachs von 6,3% infolge der Aufhebung der
COVID-19-SchutzmaBnahmen und entsprechender Erholungseffekte. Der
Hospitality-Sektor wuchs preisbereinigt um 45,4 % im Vergleich zum Vorjahr. Im
Vergleich zu 2021 verzeichnete die Hotellerie in Deutschland sogar ein reales
Umsatzplus von 63,8%.2° Auf der Nachfrageseite stltzten laut Destatis die
privaten Konsumausgaben die Konjunktur im Jahr 2022. Preisbereinigt stiegen
die Ausgaben um 4,6 % gegenltber dem Vorjahr und erreichten fast das Niveau
vor der Pandemie. Die Ausgaben der privaten Haushalte stiegen vor allem in den
Bereichen Beherbergungs- und Gaststattenwesen, Freizeit, Unterhaltung und
Kultur.?!

Trotz des insgesamt starken Jahres verlangsamte sich das Wachstum im Hotel-
und Gaststattengewerbe laut Deloitte in den letzten Monaten des Jahres
aufgrund der finanziellen Unsicherheiten erheblich. Seit dem Abklingen der
Pandemie erlebt die Branche einen starken und stetigen Aufschwung. Es gibt
jedoch neue Herausforderungen fur den Sektor, wie z. B. finanzielle Bedenken
aufgrund der Inflation sowie zunehmende Probleme im Zusammenhang mit dem
Klimawandel und einem Mangel an Arbeitskraften. Deloitte geht davon aus, dass
die Auswirkungen von COVID-19 auf den Geschaftsreiseverkehr zwar
zurickgegangen sind, die Zahl der Geschaftsreisen aber noch nicht wieder das
Niveau von vor der Pandemie erreichen wird. Aufgrund der allgemeinen
Wirtschaftsaussichten stehen Geschéaftsreisen auch vor kostenbezogenen
Herausforderungen.??

Die Unsicherheiten haben auch auf dem Hotelinvestitionsmarkt Spuren
hinterlassen. Mit einem Volumen von EUR 1.9 Mrd. im Jahr 2022 bleibt der Markt
in Deutschland auf einem niedrigen Niveau. Der Vorjahreswert wurde laut BNP
Paribas um rund ein Viertel und der 10-Jahres-Durchschnitt um fast 45%
verfehlt.?®

Der globale Markt fur Luxushotels hat sich von dem Nachfrageschock von 60 %
bis 70 % infolge von COVID-19 und langwierigen SchlieBungen stark erholt und
wird voraussichtlich bis 2028 mit einer CAGR von 10,4 % auf USD 239 Mrd.




wachsen. Wir gehen davon aus, dass zu den wichtigsten Triebkraften der
Marktnachfrage die groBere Kaufkraft der neuen Verbrauchergenerationen
(insbesondere der Millennials), hybride Arbeits- und Lebensmodelle
(einschlieBlich Telearbeit) sowie die sich andernden Verbraucherpraferenzen in
Bezug auf Gesundheit, Wellness und Qualitat gehdren werden.

Es wird erwartet, dass der Markt fur funktionelle Getranke in Europa von 2021 bis
2026 um USD 13.95 Mrd. wachsen wird, mit einer CAGR von 8,25 % wahrend des
Prognosezeitraums.?* Wahrend Energydrinks bei den europaischen Verbrauchern
von funktionellen Getranken eindeutig am beliebtesten sind, ist das
prognostizierte Wachstum fur funktionelle RTD-Kaffees und Tees (mit 13,9 %),
funktionelle Wasser (mit 12,2 %) und Milchalternativen (mit 10,8 %) wesentlich
hoher. Die Verbrauchertrends Personalisierung und Nachhaltigkeit sowie ein
neuer Fokus auf die Gesundheit aufgrund von COVID-19 pragen ebenfalls die
Chancen auf dem Markt fur funktionelle Getranke. °




Unser Portfolio ist derzeit in drei Segmente unterteilt: Hospitality, Enabling
Technologies und Consumer Brands. Unsere Portfoliounternehmen
verzeichneten im Jahr 2022 eine starke Performance, mit einer Reihe von
offentlich angeklndigten Finanzierungsrunden zu hoheren Bewertungen bei
Limestone Capital AG und TRIP trotz der schwierigen Bedingungen auf dem
Finanzierungsmarkt.

Limestone Capital, ein vertikal integriertes
Investmentunternehmen, das sich auf die Identifizierung und
Schaffung von Werten im gehobenen Hospitality-Sektor
konzentriert, hatte ein starkes Jahr mit dem Abschluss der
Eroffnung eines Hotels mit 50 Schldsseln in Ericeira, Portugal,
mit hervorragenden Kritiken u.a. in der Financial Times, Vogue,
Harper's Bazaar und Monocle, sowie mit neu gestalteten
Eroffnungen in Mailand und dem Erwerb von Camp Zero,
einem hochexklusiven Anwesen mit 30 Schlidsseln in
Champoluc in den italienischen Alpen. AuBerdem kundigte
das Unternehmen die geplante Entwicklung einer neuen
Immobilie am Meer auf Mallorca mit Strandzugang und mehr
als 50 Schlisseln an. Die operative Leistung war
ausgezeichnet, da die starke Nachfrage von Reisenden nach
der Pandemie zurtckkehrte. Zum 31. Dezember 2022 betrieb
Limestone Capital 5 Hotels unter der eigenen Luxusmarke
Aethos an verschiedenen Standorten in Portugal, Spanien und
Italien. Limestone Capital AG schloss auBerdem Ende 2022
eine Kapitalernéhung ab, bei der die Bewertung deutlich nach
oben stiegt. Limestone Capital ist derzeit unser wichtigster
Vermdgenswert in Bezug auf den NAV.




Emerald Stay, ein integrierter Vermogensverwalter fur
hochwertige Ferienhduser, profitierte ebenfalls von der
steigenden Nachfrage, die in den hochwertigen
Reisesektor  zuruckkehrte, mit  einem  starken
Buchungsvolumen Uber das gesamte Portfolio und einer
geringen Fluktuation, was das Wertangebot fur die
Eigentimer von Ferienhausern bestatigte, wahrend es
gleichzeitig von seinem Asset-Light-Modell profitierte.
Daruber hinaus konnte das Unternehmen ein starkes
Portfoliowachstum verzeichnen, unter anderem durch
die Ubernahme eines auf Mallorca ansassigen
Immobilienverwalters, was zu einer geografischen
Expansion auf die Balearen fuhrte und die Gesamtzahl
der exklusiv verwalteten Immobilien auf Uber 120
erhohte. Emerald ist auBerdem der erste europdische
Ferienvermieter, der als B-Corp zertifiziert wurde, was
seine hohen Umwelt- und Sozialstandards widerspiegelt.

Das Ergebnis von Hotelbird wurde von den Marktbedingungen
beeinflusst, insbesondere in Deutschland, wo die Hotelbranche
weiterhin von den Folgen der COVID19-Pandemie und den
steigenden Energiekosten betroffen war. Diese Herausforderungen
unterstrichen erneut, dass die Digitalisierung weiterhin ein
hochrelevanter Treiber fUr den operativen Erfolg von Hotels ist. Die
fidhrenden Check-in/Out-Ldsungen von Hotelbird erméglichen es
den Gastgebern, ihre Effizienz zu steigern, Kosten zu senken und die
Auswirkungen des erheblichen Fachkraftemangels abzumildern.
Daruber hinaus ermdglicht Hotelbird den Gastgebern, ihren Gasten
eine moderne, nahtlose digitale Guest Journey zu bieten, die sich
zunehmend zum Branchenstandard entwickelt. Die stark steigenden
Nutzungsraten von Hotelbirds Losungen im Jahr 2022 bestatigen,
dass die digitale Guest Journey von den Gasten zunehmend
akzeptiert und geschatzt wird. Im Jahr 2022 ist es Hotelbird
gelungen, mehrere neue Rahmenvertrage mit Hotelketten sowie
Vertrage mit zahlreichen Einzelhotels abzuschlieBen. Dartber hinaus
hat Hotelbird erfolgreich neue strategische Partnerschaften
~geschlossen und sein Produkt weiterentwickelt, mit dem Ziel, den
“" Wert des Produkts fiir seine Kunden kontinuierlich zu steigern.




TRIP, die fuhrende CBD-Marke im Vereinigten

Konigreich, konnte auch im Jahr 2022 ein
Umsatzwachstum von uber 500 % gegenUber dem

Vorjahr verzeichnen. Im Vereinigten Konigreich ist TRIP

mit einem Marktanteil von 88 % am Markt fur CBD-

Getranke und -Ole der unbestrittene Marktfihrer. Im

Jahr 2022 gab TRIP in GroBbritannien Partnerschaften

mit wichtigen Einzelhandlern und Distributoren wie

Boots, Waitrose and Partners und Selfridges bekannt.

TRIP setzte auch die erfolgreiche Einflhrung und ——
Expansion in neuen Markten wie Frankreich (mit einer
Vertriebsvereinbarung mit Carrefour zusatzlich zu den
bestehenden Vertriebsvereinbarungen u. a. mit Relay
und Monoprix) und verschiedenen US-Bundesstaaten
fort, darunter Schlisselmarkte wie Kalifornien und New
York. TRIP ist nun auch der weltweit exklusive CBD-
Partner der Soho House Group. TRIP kindigte auBerdem
eine Finanzierungsrunde in Hohe von USD 12 Mio. zu
einem erheblichen Bewertungsaufschlag im August
2022 an, um seine Wachstumsplane zu finanzieren.

Brother's Bond konnte seine starke Marketingleistung in den
USA fortsetzen, wo es mit 1,86 Millionen Followern
(einschlieBlich 400.000 neuer Follower im Jahr 2022) und
Uber 1 Milliarde Impressions in den sozialen Medien nun die
am meisten gefolgte Spirituosenmarke auf Instagram ist.
Brother's Bond konnte seine geografische Reichweite
erheblich ausweiten und wird nun in 42 US-Bundesstaaten
verkauft, wo es Uber verschiedene Vertriebskanale vertrieben
wird, darunter Spirituosenhandler (wie ABC und Liquor Barn),
Lebensmitteleinzelhandler (wie Albertsons, Whole Foods und
CVS), Online-Handler (wie Gopuff) und durch Online-
Lieferung (wie Instacart). Zum 31. Dezember 2022 wurde
Brothers Bond in etwa 15.000 Einzelhandelsgeschaften und
etwa 2.700 Vor-Ort-Geschaften verkauft. Fur das Jahr 2022
wurde eine Abnahmequote von 98 % verbucht. Trotz der
starken Leistung bei der Nachfrage und den Abnahmequote
wurden die operativen Ergebnisse durch Abfull- und
Vertriebsprobleme wahrend des gesamten Geschaftsjahr
2022 negativ beeinflusst, was dazu flhrte, dass die
Einnahmen unter dem Plan lagen.




Conscious Good wurde im Sommer 2022 von der 029
Group SE gegrundet, als wir die Chancen erkannten, die
sich im Bereich der Nootropika bieten. Aufgrund des
starken kulturellen Interesses jungerer
Verbrauchergenerationen an fortschrittlichen Themen
rund um Gehirn und geistige Gesundheit sowie
Erndhrung, das durch den Erfolg von Podcasts wie der
Joe Rogan Show, Huberman Lab und Tim Ferriss zum
Ausdruck kommt, und nach dem Erfolg von Unternehmen
wie Athletic Greens haben wir beschlossen, diesen
Bereich als Inkubationsmaoglichkeit weiter zu forcieren.
Conscious Good sicherte sich 2022 eine erste
Startfinanzierung, unter anderem von Alumni Ventures
mit Sitz an der Westkuste, und stellte ein erstes Team fur
die Entwicklung seiner ersten Produkte zusammen, die
voraussichtlich in der zweiten Halfte des Jahres 2023
auf den Markt kommen werden.




C.

ERLAUTERUNGEN ZUR ERTRAGS-, VERMOGENS- UND

FINANZLAGE

Die folgende Tabelle enthdlt Finanzinformationen aus der Gewinn- und
Verlustrechnung des Unternehmens fur die Geschaftsjahre zum 31. Dezember
20217 und 31. Dezember 2022:

a) Lohne und Gehalter

b) soziale Abgaben und Aufwendungen far
Altersversorgung und fur Unterstitzung

a) auf immaterielle Vermégensgegenstande des
Anlagevermogens und Sachanlagen

a) Raumkosten
b) Versicherungen, Beitrage und Abgaben
¢) Reparaturen und Instandhaltungen
d) Werbe- und Reisekosten
)

e) verschiedene betriebliche Kosten

31. Dezember 2022 Vorjahr
EUR EUR
24.000,00 0,00
151,89 0,00
24.151,89 0,00
1.895,16 0,00
9.076,87 2.365,95
611,85 684,39
2.818,07 0,00
152.991,67 0,00
470.090,45 18.623,93
635.588,91 21.674,27
2.068,89 0,00
2.701,M 0,00
-662.268,18 -21.674,27
-105.903,45 -84.229,18
-768.171,63 -105.903,45




Die Gesellschaft wurde im Marz 2018 gegriindet und war
eine Mantelgesellschaft, die bis zur Einbringung unserer
Portfoliounternehmen im Rahmen einer Kapitalerhdhung
durch Sacheinlage im dritten Quartal 2022 (die
"Sacheinlage") keine Geschaftstatigkeit austbte. Daher
hat die Gesellschaft in dem am 31. Dezember 2021
endenden Jahr und bis zum dritten Quartal 2022 keine
wesentlichen Einnahmen erzielt. Mit der Sacheinlage der
Minderheitsbeteiligungen an Portfoliounternehmen im
dritten Quartal 2022 nahm die Gesellschaft ihre
Geschaftstatigkeit als international tatige
Investmentgesellschaft auf, die in
Minderheitsbeteiligungen in den Bereichen Hospitality
und Lifestyle investiert. Die Gesellschaft ist bestrebt,
Wertsteigerungen aus ihren Portfoliounternehmen zu
realisieren und hat in 2022 keine Umsatze generiert.

Die Personalkosten stiegen in dem am 31. Dezember
2022 beendeten Jahr im Vergleich zum
Vorjahreszeitraum von Null auf EUR 24.000, was auf die
Kosten im Zusammenhang mit der Beschaftigung unseres
geschaftsfihrenden Direktors zurlckzuflhren ist.

Die sonstigen betrieblichen Aufwendungen stiegen von
EUR 21.674 im Geschaftsjahr zum 31. Dezember 2021 auf
EUR 635.588 im Geschaftsjahr zum 31. Dezember 2022.
Der Anstieg resultiert hauptsachlich aus den Kosten fur
die Borsennotierung im Zusammenhang mit der
Aufnahme der Gesellschaft in den regulierten Markt im
Oktober 2022 und den Betriebskosten im Zusammenhang
mit dem neuen Geschaftsmodell nach der Sacheinlage
und der BUrokosten.

Der Jahresfehlbetrag erhohte sich von EUR 21.674 im
Geschaftsjahr zum 31. Dezember 2021 auf EUR 662.268
im Geschaftsjahr zum 31. Dezember 2022, was auf die
oben beschriebenen Faktoren zurickzuflhren ist.



Die folgende Tabelle gibt einen Uberblick Gber das Umlaufvermégen des
Unternehmens zum 31. Dezember 2021 und 31. Dezember 2022.

31. Dezember Vorjahr
2022
EUR EUR
[. Immaterielle Vermdgensgegenstande
1. entgeltlich erworbene Konzessionen, gewerbliche 14.051,00 0,00
Schutzrechte und ahnliche Rechte und Werte sowie
Lizenzen an solchen Rechten und Werten
[l. Finanzanlagen
1. Beteiligungen 21.758.954,88 0,00
2. sonstige Ausleihungen 80.000,00 0,00
21.838.954,88 0,00
I. Forderungen und sonstige Vermdgensgegenstande
1. sonstige Vermdgensgegenstande 6.403,89 1.075,37
- davon mit einer Restlaufzeit von mehr als einem Jahr
EUR 2.068,89 (EUR 0,00)
Il. Kassenbestand, Bundesbankguthaben, Guthaben bei 6.542,07 150.676,79

Kreditinstituten und Schecks

22.550,51 1.783,75

21.888.502,35 153.535,91




Die langfristigen Vermdgenswerte erhéhten sich von null
Euro zum 31. Dezember 2021 auf EUR 21,8 Mio. zum 31.
Dezember 2022, was die Sacheinlage widerspiegelt, die
zu einem erheblichen Anstieg unserer langfristigen
Vermdgenswerte fuhrte. Im Vorjahr waren wir eine
Mantelgesellschaft ohne Vermogenswerte.

Als Investmentholding betrachten wir das investierte Kapital und die NAV-
Entwicklung als unsere wichtigsten KPIs. Die folgende Tabelle zeigt die
Entwicklung unserer KPIs seit Abschluss der Sacheinlage.

Akt Buchwert
e . '€ Investiert  ((EUR)(in Anstieg vom
Ur':{cirr?]eegrisen RegistrierterTa&%‘:'tzﬁi;e/'(:h nbesit es deutscher NAV gemeldeten
Sitz 9 z Kapital GAP (EUR)**  Buchwert (%) seit
S derzeitige Phase x . R !
4 (EUR) ausgewiesen Bdrsennotierung

Limestone Zug, Hospitality / Serie 352 16.759.81 9
Capital AG Schwei A 788.330 7.902.656 6 12%
Emerald Stay Genf, G
SA ) Hospitality / Seed 52 568.324 655.752 655.752 K.A.

Schweiz

i . Innovative
hotelbird Manchen, = ocpnologien/ 4,8 499.867  499.867  499.867 KA.
GmbH Deutschland ;
Serie A

London,
TRIP Drink Ltd. Vereinigtes ¥ eroraucher/ 6,4 1426776 6.663.896 006389 KA.

- =TT Serie A 6

Konigreich

Camden,
Brother's Bond Delaware
Distilling Co. N Verbraucher / 19 815995 1044254 1044254 KA.

Vereinigte Serie A
LLC

Staaten von

Amerika

London, Verbraucher /
029-011 Ltd.  Vereinigtes 50,0  100.000 4.912.500 4.912.500 KA.

Kénigreich Pre-Seed



Das Umlaufvermdgen verringerte sich zum 31. Dezember
2022 im Vergleich zum Vorjahreszeitraum vor allem
aufgrund eines Ruckgangs des Kassenbestands von EUR
150.676 zum 31. Dezember 2021 auf EUR 6.542 zum 31.
Dezember 2022 infolge gestiegener Betriebsausgaben,
teilweise ausgeglichen durch einen Anstieg der aktiven
Rechnungsabgrenzungsposten von EUR 1.783 auf EUR
22.550.

Die folgende Tabelle gibt einen Uberblick tber das Eigenkapital, die
Rlckstellungen und die Verbindlichkeiten des Unternehmens zum 31.
Dezember 2021 und 31. Dezember 2022.

31. Dezember 2022 Vorjahr 2021

EUR EUR
|. Grundkapital 5.000.000,00 250.000,00
Il. Kapitalricklage 17.048.925,00 0,00
Il Bilanzverlust -768.171,63 -105.903,45
1. sonstige Ruckstellungen 223.152,44 9.434,00
1. Verbindlichkeiten aus Lieferungen und 70.367,27 5,36
Leistungen
- davon mit einer Restlaufzeit bis zu
einem Jahr EUR  70.367,27 (EUR 5,36)
2. sonstige Verbindlichkeiten 314.229,27 0,00
- davon aus Steuern EUR 1.840,63 (EUR
0,00)
- davon mit einer Restlaufzeit bis zu
einem Jahr EUR 314.229,27 (EUR 0,00)
384.596,54 5,36

21.888.502,35

153.535,91




Das gezeichnete Kapital und die Kapitalricklage stiegen
zum 31. Dezember 2022 auf EUR 5 Mio. bzw. EUR 17 Mio.,
verglichen mit EUR 250.000 bzw. Null zum 31. Dezember
2021, was die Kapitalerhohung und die Sacheinlage
widerspiegeln. Die Veranderung des Eigenkapitals wurde
auch durch einen Anstieg des Jahresfehlbetrags auf
EUR 662.268 gegenuber EUR 21.674 im
Vorjahreszeitraum beeinflusst.

Die sonstigen Ruckstellungen stiegen von EUR 9.343 zum
31. Dezember 2021 auf EUR 223.152 zum 31. Dezember
2022, was die Rdckstellungen fur  bestimmte
Aufwendungen im Zusammenhang mit der Aufnahme des
Unternehmens in den geregelten Markt im Oktober 2022
widerspiegelt.

Die Gesamtverbindlichkeiten zum 31. Dezember 2022
beliefen sich auf EUR 384.597, verglichen mit EUR 5,36
zum 31. Dezember 2021. Diese spiegeln hauptsachlich
den Anstieg der Verbindlichkeiten aus Lieferungen und
Leistungen und anderer Verbindlichkeiten wider, die im
Zusammenhang mit der Aufnahme der Borsennotierung in
den geregelten Markt im Oktober 2022 entstanden sind,
insbesondere die Verschuldung im Rahmen der
Kreditfazilitat der Apeiron Investment Group Ltd.



Die folgende Tabelle zeigt die Kapitalflussrechnungen der Gesellschaft fur das
am 31. Dezember 2022 abgeschlossene Geschaftsjahr.

10.

1.

12.

13.
14.

Periodenergebnis

Abschreibungen/Zuschreibungen auf

Gegenstande des Anlagevermogens
Zunahme/Abnahme der sonstigen Rickstellungen
Zunahme/Abnahme anderer Aktiva, die nicht der
Investitions- oder Finanzierungstatigkeit zuzuordnen
sind

Zunahme/Abnahme der Verbindlichkeiten aus

Lieferungen und Leistungen

Zunahme/Abnahme anderer Passiva, die nicht der
Investitions- oder Finanzierungstatigkeit zuzuordnen
sind

Zinsaufwendungen/Zinsertrage

Auszahlungen flr Investitionen in das immaterielle
Anlagevermogen

Auszahlungen fur Investitionen in das
Finanzanlagevermdgen

Erhaltene Zinsen

Einzahlungen aus Eigenkapitalzufihrung oder
Auszahlungen an Unternehmenseigner (JVZ)

Einzahlungen aus der Begebung von Anleihen und der
Aufnahme von (Finanz-) Krediten

Zahlungswirksame Veranderungen des
Finanzmittelfonds

Finanzmittelfonds am Anfang der Periode

31. Dezember 2022 Vorjahr
EUR EUR
-662.268,18 -21.674,27
1.895,16 0,00
213.718,44 1.564,00
-26.754,15 770,20
70.361,91 -84,13
12.187,03 0,00
632,22 0,00
-390.227,57 -19.424,20
-15.946,16 0,00
-80.029,88 0,00
2.068,89 0,00
-93.907,15 0,00
40.000,00 0,00
300.000,00 0,00
340.000,00 0,00
-144.134,72 -19.424,20
150.676,79 170.100,99
6.542,07 150.676,79




Der Cashflow aus betrieblicher Tatigkeit belief sich in dem
am 31. Dezember 2022 endenden Jahr auf EUR -390.227.
Dies spiegelt hauptsachlich einen Anstieg der
Betriebskosten (einschlieBlich der Kosten fir die
Borsennotierung im geregelten Markt im Oktober 2022)
infolge der Einfuhrung des neuen Geschéaftsmodells
wider.

Der Cashflow aus der Investitionstatigkeit belief sich in
dem am 31. Dezember 2022 zu Ende gegangenen Jahr
auf EUR -93.907, was hauptsachlich auf einen Anstieg der
Mittelabflisse aus Investitionen in Finanzanlagen in Hohe
von EUR 80.029 zurlUckzufahren ist.

Der Cashflow aus der Finanzierungstatigkeit stieg von
Null auf EUR 340.000, was hauptsachlich auf die
Kreditaufnahme im  Rahmen der  Kreditfazilitat
zurdckzufuhren ist.

Die liquiden Mittel am Ende des Zeitraums verringerten
sich in dem am 31. Dezember 2022 endenden Jahr auf
EUR 6.542, verglichen mit EUR 150.677 im
Vorjahreszeitraum, was hauptsachlich auf hohere
Betriebskosten zurlckzuflhren ist.

Die Finanzierungspolitik des Unternehmens zielt darauf ab, eine ausreichende
Liquiditat sicherzustellen, um den operativen und strategischen Finanzbedarf fur
potenzielle kiinftige Investitionen zu jedem Zeitpunkt zu decken.

Das Unternehmen geht davon aus, dass es fur seine laufenden Kosten in den
nachsten Jahren (in denen derzeit keine Erldse aus den Portfoliounternehmen
erwartet werden), insbesondere fur die VergUtung des geschaftsfihrenden
Direktors und die Verwaltungskosten, Uber die Kreditfazilitdt ausreichend Mittel
zur Verfugung hat. Nach ihrer Planung zum Datum dieses Jahresberichts
beabsichtigt die Gesellschaft, ihren kurz- und langerfristigen Finanzierungsbedarf
- der sich im Falle neuer Investitionen ergeben kann - durch Eigen- oder
Fremdfinanzierung zu decken, und hat keinen Bedarf an Kreditaufnahme.

Zum 31. Dezember 2022 hatte das Unternehmen etwa EUR 300.000 unter dem
Rahmenkredit mit der Apeiron Investment Group Ltd. in Anspruch genommen und
verflgte Uber eine freie Kapazitat von etwa EUR 900.000. Unabhangig davon, ob



die Gesellschaft den Rahmenkredit bis zum 31. Dezember 2024 vollstandig in
Anspruch genommen hat oder nicht, konnen danach weitere Kredite nur mit
schriftlicher Zustimmung von Apeiron in Anspruch genommen werden. Jedes in
Anspruch genommene Darlehen wird mit 5,5 % p.a. verzinst. Die Zinsen laufen
jahrlich auf, sind aber erst am Falligkeitstag des Darlehens zu zahlen.

Das Darlehen ist unter Einhaltung einer dreimonatigen Kiundigungsfrist schriftlich
rickzahlbar. Apeiron hat das Recht, den Darlehensvertrag ganz oder teilweise zu
kindigen und seine sofortige Ruckzahlung zu verlangen, wenn ein wichtiger
Grund vorliegt oder die Gesellschaft in Verzug ist und dies die rechtliche oder
wirtschaftliche Stellung von Apeiron erheblich beeintrachtigen kénnte.

Die Gesellschaft ist berechtigt, jederzeit Teilbetrage des geschuldeten Betrages
von mindestens EUR 1.000 zurtckzuzahlen. Der Erlos einer Kapitalerhohung ist
zur Rdckzahlung des geschuldeten Betrags zu verwenden. Nimmt die
Gesellschaft weitere Schulden auf, so sind diese zunachst zur Rickzahlung des
geschuldeten Betrages zu verwenden.

Es gibt keine Beschrankungen bei der Verwendung von Kapitalressourcen, die die
Geschaftstatigkeit des Unternehmens direkt oder indirekt wesentlich beeinflusst
haben oder beeinflussen konnten.

Es gibt keine wesentlichen Investitionen des Unternehmens, die im Gange sind
oder fur die bereits feste Verpflichtungen eingegangen wurden.

Die Gesellschaft hat den Kreditrahmen um weitere EUR 155.000 beansprucht, so
dass zum 31. Marz 2023 noch ein Kreditrahmen von rund EUR 745.000 EUR zur
Verflgung steht.



D. PROGNOSEBERICHT

FUr das nachste Geschaftsjahr erwarten wir weiterhin eine erhebliche Volatilitat
und eine weitere Anpassung der Vermogenspreise, aber wir gehen davon aus,
dass wir mehr Klarheit Gber das Fortbestehen der Inflation und das AusmaRB der
Zinserhohungszyklen der Zentralbanken erhalten werden. Die kommenden
Quartale werden uns einen besseren Einblick in den Zustand des aktuellen
Konjunkturzyklus und die Gesundheit der Unternehmensgewinne sowie der
Bilanzen geben. Diese Faktoren kénnten fiir mehr Uberzeugung sorgen und einen
neuen Kapitalbildungszyklus in  Gang setzen. Allerdings braucht jede
Markterholung ihre Zeit, und wir gehen davon aus, dass das Finanzierungsumfeld
weiterhin prekar bleibt, da sich die Markte auf hdohere Kapitalkosten einstellen
mussen, die wahrscheinlich noch anhalten werden.

Der Krieg zwischen Russland und der Ukraine und die Folgen der westlichen
Sanktionen werden sich wahrscheinlich weiterhin negativ auf die europdische
und globale Wirtschaftsentwicklung im Jahr 2023 auswirken, insbesondere wenn
die Inflation der Energie- und Rohstoffpreise als Folge des Krieges anhalten wird.
Daruber hinaus hat sich die Inflation als deutlich hartndckiger erwiesen als
erwartet, wobei die jahrliche Zielinflation in den USA fur 2023 bei 4,2 % und die
jahrliche Zielinflation in der EU zum 31. Marz 2023 nun bei 5,3 % erwartet wird.
Zu diesem Zeitpunkt lag der Leitzins der US-Notenbank bei 5,00 % und der der
EU-Zentralbank bei 3,0 % und damit weit GUber dem Niveau der letzten 15 Jahre.
Die Marktteilnehmer gehen jedoch davon aus, dass sich die Inflation bis Ende des
Jahres abschwachen wird.

Es wird erwartet, dass die Inflation die wirtschaftliche Erholung bremst. Der IWF
schatzt, dass das globale Wachstum 2023 auf 2,9 % fallen, 2024 aber wieder auf
3,1 % ansteigen wird.?® Die weltweite Inflation wird voraussichtlich auf 6,6 % im
Jahr 2023 und 4,3 % im Jahr 2024 zurlckgehen, aber immer noch weit Uber dem
Niveau vor der Pandemie liegen, und wir gehen davon aus, dass eine Ruckkehr
zu einem Inflationsniveau von unter 2 % in naher Zukunft unwahrscheinlich ist.?’
Far die Eurozone erwartet der IWF flr 2023 ein reales BIP-Wachstum von 0,7 %,
wobei die deutsche Wirtschaft mit einem erwarteten Wachstum von 0,1 % nur
knapp eine Rezession vermeiden wird.?®

Das Verbrauchervertrauen hat durch die hohe Inflation und die europaische
Energiekrise erheblichen Gegenwind erfahren. Wir gehen jedoch davon aus, dass
die Nachfrage nach den von unseren Portfoliounternehmen angebotenen
Produkten und Dienstleistungen stabil bleiben wird, da wir hauptsachlich auf den
Luxusmarkt und aufstrebende jingere Verbrauchermarkte abzielen, wo wir bisher
noch keine wesentliche Abschwachung der Nachfrage festgestellt haben. Es wird




erwartet, dass der Markt flr Luxusguter weiterhin von einem stetigen Wachstum
profitieren wird, mit einer prognostizierten durchschnittlichen jahrlichen
Wachstumsrate von 3,47 % von 2023 bis 2027 und einer angestrebten
GesamtmarktgroBe von USD 354.80 Mrd. im Jahr 2023.2°

Wir gehen davon aus, dass die Finanzierungsmarkte (sowohl éffentliche als auch
private) sehr volatil bleiben werden. Die jingsten Ereignisse wie die Insolvenz der
Silicon Valley Bank und die Bankenkrise, von der die Credit Suisse und kleinere
Finanzinstitute in den USA betroffen waren, hatten erhebliche Auswirkungen auf
die privaten Venture-Finanzierungsmarkte. Wenn es keine makrookonomischen
Uberraschungen gibt (wie z.B. besser als erwartete Inflationsdaten oder eine
Losung des Krieges in der Ukraine), erwarten wir, dass die Finanzierungsmarkte
auch 2023 sehr herausfordernd bleiben, zumal viele Venture-Capital-finanzierte
Unternehmen mit einer Laufzeit bis 2023 oder 2024 die Kapitalbeschaffung in der
Hoffnung auf bessere makrodkonomische Bedingungen aufgeschoben haben.
Wir glauben, dass unsere Portfoliounternehmen auf der Nachfrageseite relativ gut
positioniert sind, wobei die meisten unserer Portfoliounternehmen in diesem Jahr
Kapital aufnehmen werden mussen, um ihre Wachstumsplane umzusetzen, was
sich als schwierig erweisen konnte.

Die Beherrschung der Burn-Rates bleibt auch in den kommenden Jahren ein
wichtiger Schwerpunkt fur unsere Portfoliounternehmen und steht bei unseren
Gesprachen mit ihnen ganz oben auf der Tagesordnung. Auch die steigenden
Kapitalkosten sind fUr uns ein wichtiges Thema, wenn wir neue Maoglichkeiten
prifen, sei es beim Start neuer Inkubationsprojekte oder bei der Bewertung neuer
Investitionen. Eine umsichtige Kapitalallokation wird in diesem Jahr eine wichtige
Rolle spielen. Alle neuen Investitionen im Jahr 2023 werden weiterhin davon
abhangen, ob wir mehr Kapital aufbringen oder aus einer Investition aussteigen.

Unsere Annahmen beruhen auf Veroffentlichungen staatlicher Institutionen wie
dem Statistischen Bundesamt, Prognosen von Wirtschaftsforschungsinstituten
und allgemein verfligbaren Marktinformationen.




Wir sind als Investmentholding tatig, die sich auf Minderheitsbeteiligungen an
wagnisfinanzierten Wachstumsunternehmen konzentriert, und haben daher nur
sehr begrenzten Einfluss auf das Tagesgeschaft und die operative Leistung
unserer Portfoliounternehmen. AuBerdem haben wir in der Vergangenheit keine
Betriebsertrage erwirtschaftet, und wir gehen davon aus, dass dies auch 2023
der Fall sein wird.

Als Investmentholding besteht unser langfristiges Ziel grundsatzlich in der
Erzielung von Gewinnen aus unseren Investitionen, die von dem Preis, zu dem wir
investieren, und dem Preis, zu dem wir Positionen verkaufen kdnnen, beeinflusst
werden. Beide Faktoren werden von makrookonomischen Bedingungen
(insbesondere Vermdgenspreisen und WACC-Modellen), unserer Fahigkeit,
Gelegenheiten zu finden und Positionen zu attraktiven Bedingungen zu
verauBern, sowie von den zugrunde liegenden makrookonomischen Faktoren
beeinflusst, die die Nachfrage und die Preise flur die von unseren
Portfoliounternehmen angebotenen Dienstleistungen und Produkte bestimmen.
Diese Faktoren sind allesamt schwer zu planen und vorherzusagen und hangen
in hohem MaBe von Veranderungen der wirtschaftlichen Entwicklung und der
Finanzierungsmarkte ab, auf die wir keinen Einfluss haben.

Als Minderheitsinvestor legen wir nur sehr begrenzte finanzielle und operative
Informationen Uber unsere Portfoliounternehmen offen, und wir sind der Meinung,
dass man sich nicht zu sehr auf diese Informationen verlassen sollte, wenn es um
den Gesamterfolg der 029 Group SE geht.

AuBerdem sind wir in einem Umfeld tatig, das einem standigen Wandel
unterworfen ist. Wir gehen davon aus, dass wir auch im Jahr 2023 von Fall zu Fall
prufen werden, ob wir Kapital fur hochwertige potenzielle Chancen bereitstellen
sollen. Um solche Chancen nutzen zu kdnnen, mussen wir uns Kapital auf den
Eigen- oder Fremdkapitalmarkten beschaffen, was eine angemessene Stabilitat
und ein geeignetes Umfeld fur die Kapitalbeschaffung im Jahr 2023 voraussetzt,
die uns moglicherweise nicht zur Verfligung stehen.

Dieser Prognosebericht wurde zusammen mit dem Risiko- und Chancenbericht
far einen Zeitraum von einem Jahr erstellt. Dieser Prognosebericht ist aufgrund
der im Risiko- und Chancenbericht beschriebenen Faktoren mit einem hohen Maf3
an Unsicherheit behaftet, insbesondere da wir in Wachstumsunternehmen in der
Fruhphase investieren, die mit einem erheblichen MaR an Risiko und Unsicherheit
behaftet sind.



Wir gehen davon aus, dass Limestone und Emerald Stay weiterhin
von der anhaltend starken Nachfrage im High-End-Segment des
Reisemarktes profitieren werden, insbesondere wenn sich die
Reisetatigkeit aus den USA und Asien wieder in Richtung des
Niveaus vor der Pandemie erholt. Dies sollte zu einer starken
Auslastung und einem Anstieg der durchschnittlichen Tagespreise
im Einklang mit der allgemeinen Inflation fihren. Es wird erwartet,
dass sowohl Limestone als auch Emerald Stay im Jahr 2023
Wachstumskapital aufnehmen mussen, um ihre Wachstumsplane zu
unterstutzen, was schwierig sein konnte und nicht zu attraktiven
Bedingungen, wenn Uberhaupt, verflgbar ist.

Wir gehen davon aus, dass Hotelbird weiterhin von der
Wiederbelebung der Hotelmarkte in Mitteleuropa, insbesondere in
Deutschland, und von dem allgemeinen Digitalisierungsprozess
profitieren wird, der in den Hotelketten im Gange ist, um die Effizienz
zu optimieren und die Betriebskosten zu senken.

Wir erwarten, dass unsere Verbrauchermarken weiterhin von der
robusten Verbrauchernachfrage profitieren werden. Insbesondere
erwarten wir, dass TRIP seine Expansion in neue geografische
Markte in den USA und Europa fortsetzt und Brother's Bond seine
US-Expansion in neue Bundesstaaten fortsetzt. Wir erwarten auch,
dass Conscious Good seine ersten Produkte in der zweiten
Jahreshalfte 2023 auf den Markt bringen wird.



Wir sind der Ansicht, dass unsere Portfoliounternehmen im Allgemeinen gut
positioniert sind, um ihre Wachstumsplane auch im derzeitigen Marktumfeld
umzusetzen, obwohl ihre Fahigkeit zur Kapitalbeschaffung und die damit
verbundenen Bedingungen ein entscheidender Faktor flr ihren Erfolg und ihre
Wachstumsraten sein werden.

Die individuelle Entwicklung der Investitionen sowie der Sektoren ist sowohl in
Bezug auf die Hohe als auch auf die Eintrittswahrscheinlichkeit im Zeitablauf
schwer zu prognostizieren. Dementsprechend verwenden wir eine
Durchschnittsannahme und stellen diese in der Gesamtprognose dar. Eine
Abwartsrunde oder eine fehlende Kapitalbeschaffung wirde sich negativ auf
unsere NAV-Prognose fir den Prognosezeitraum auswirken.

Auf Portfoliobasis erwarten wir ohne unvorhersehbare Markteinflisse ein
Wachstum unseres NAV zwischen 0 % und +15 % Uber den Prognosezeitraum.

Diese Prognose basiert auf den erfahrungsbedingten Schwankungen der
globalen und lokalen Wirtschaftsentwicklung, der Aktienkurse und der
Unternehmensbewertungen, die von einer Vielzahl von Faktoren abhangen, wie
im nachfolgenden Risiko- und Chancenbericht beschrieben.

Fur die 029 Group SE planen wir, im Jahr 2023 keine Umsatze oder Ertrage aus
unseren aktuellen Investitionen zu erzielen. Wir gehen davon aus, dass die
Betriebskosten unter dem Niveau des Vorjahres liegen werden und der damit
verbundene Mittelabfluss durch die bestehende Kreditfazilitat gedeckt wird.



E. CHANCEN- UND RISIKOBERICHT

Wir sind eine Investmentholding, die eine Risikokapital-
Minderheitsbeteiligungsstrategie verfolgt. Die Bewertungssteigerungen (oder -
senkungen) hangen vollstandig vom Management unserer Portfoliounternehmen
und ihrer Fahigkeit ab, ihre Wachstumsstrategie umzusetzen, woruber wir keine
Kontrolle austben. Die Hospitality und die Konsumguterindustrie (einschlieBlich
der unterstutzenden Technologie) unterliegen einer Vielzahl von externen und
internen Risiken und Chancen. Wir versuchen, bekannte und potenzielle Risiken
und Chancen in Bezug auf unsere Branchen, Portfoliounternehmen und
Geschafte zu Uberwachen und zu bewerten und die Wahrscheinlichkeit des
Auftretens und die Bandbreite moglicher Ergebnisse zu berlcksichtigen,
gegebenenfalls mit quantitativen Analysen.

Wir setzen eine Reihe verschiedener Instrumente ein, um Chancen, Risiken und
mogliche AbhilfemaBnahmen zu ermitteln:

o Wir erstellen eine jahrliche Finanzplanung, die sowohl die Betriebskosten
als auch potenzielle Investitionsausgaben umfasst, die monatlich Uberpruft
und unserem Vorsitzenden mitgeteilt werden.

e Die Auslastung des Betriebskapitals und die verfugbare Kapazitat der
Kreditfazilitdt werden Uberwacht und dem Verwaltungsratsvorsitzenden
auf monatlicher Basis mitgeteilt.

e Wenn mdglich, streben wir die Ubernahme von Verwaltungsratsmandaten
in unseren Portfoliounternehmen an. Derzeit haben wir einen Sitz im
Verwaltungsrat von Limestone Capital AG und 029-001 Ltd.

e Wir sind bestrebt, uns monatlich per Video- oder Telefonkonferenz Uber
die operativen Fortschritte unserer Portfoliounternehmen zu informieren
und fordern regelmaBig operative und finanzielle Aktualisierungen an,
vorbehaltlich der finanziellen Informationsrechte, die uns im Rahmen der
jeweiligen Bedingungen einer Investition in ein Portfoliounternehmen
zustehen.

e Der Verwaltungsrat soll mindestens einmal pro Quartal zusammentreten,
wobei der geschaftsfuhrende Direktor dem Verwaltungsrat einen aktuellen
Bericht Uber die oben genannten Themen vorlegt.

e Die Buchfuhrung der Gesellschaft wird extern von einer
Steuerberatungsgesellschaft durchgefuhrt. Der Jahresabschluss nach den
Grundsatzen der kaufmannischen Buchfihrung wird ebenfalls von dieser
Steuerberatungsgesellschaft erstellt.



e Alle fUr die Rechnungslegung relevanten Informationen stehen dem
geschaftsfiuhrenden Direktor direkt zur Verfigung, da er in das
Tagesgeschaft eingebunden ist. Der geschaftsfiUhrende Direktor
Uberwacht aktiv die Auswirkungen auf die Rechnungslegung durch seine
Einbindung in das Tagesgeschaft. Auf diese Weise konnen wir mit
hinreichender Sicherheit gewahrleisten, dass der Jahresabschluss in
Ubereinstimmung mit den gesetzlichen Vorschriften erstellt wird.

Zu dieser Kategorie gehoren die wichtigsten Risiken, die mit unserem
Geschaftsmodell und unserer Betriebsstrategie verbunden sind. Als
Investmentholding, die eine Minderheitsbeteiligungsstrategie verfolgt, ist es
unser Ziel, einen Wertzuwachs unserer Investitionen vom Zeitpunkt der
Investition bis zu einem maoglichen spateren Verkauf dieser Investition zu erzielen.
Wir sind erheblichen Risiken ausgesetzt, da sich unsere Investitionen schlecht
entwickeln konnen, was dazu fuhren kann, dass wir aus unseren Investitionen zu
einem geringeren Betrag als unserer ursprunglichen Investition aussteigen oder
sie sogar vollstandig abschreiben mussen, wenn die Investition scheitert.
Risikoinvestitionen haben eine sehr hohe Misserfolgsquote, die auf historischen
Daten beruht, und die nachstehend beschriebenen Risiken sollten unter dieser
Grundvoraussetzung bewertet werden.

Unser Ziel ist es, Werte zu schaffen, indem wir die langfristige Entwicklung
eines rentablen Geschafts unserer Portfoliounternehmen unterstitzen,
was ihnen die Ausschuttung von Dividenden ermoglichen kann.
Unternehmen in der Frihphase, in die wir investieren, erwirtschaften
jedochin der Regel keine Gewinne und reinvestieren diese nicht in weiteres
Wachstum, so dass Dividendenausschattungen kurz- oder mittelfristig
héchstwahrscheinlich keine Einnahmequelle fur uns darstellen. Darlber
hinaus zielen wir strategisch darauf ab, uns an neuen Finanzierungsrunden
unserer bestehenden Portfoliounternehmen zu beteiligen und in neue
Unternehmen zu investieren oder diese zu grunden, die in erster Linie
durch die Aufnahme von weiterem Kapital oder die Reinvestition von
Dividenden oder Gewinnen aus dem Verkauf von Beteiligungen an
Portfoliounternehmen finanziert werden. Dementsprechend hangt unser
Erfolg in erheblichem MaBe davon ab, ob wir in der Lage sind, weiteres
Kapital von Investoren zu beschaffen, um unsere Strategie umzusetzen, da
wir erst dann Einnahmen erzielen, wenn wir in der Lage sind, eine Position
zu verauBern, was moglicherweise nicht zu attraktiven Bedingungen oder
Uberhaupt nicht moglich ist.

Die Umsetzung unserer Strategie wird einen wesentlichen Einfluss auf
unseren Erfolg haben. Auch wenn wir glauben, dass wir in der Lage sein



werden, Gelegenheiten und Investitionen im Einklang mit unserer Strategie
zu identifizieren und anzuziehen, gibt es keine Garantie daflr, dass sich
solche Gelegenheiten innerhalb eines angemessenen Zeitrahmens
ergeben oder ergeben werden. Wenn wir nicht in der Lage sind, unsere
Strategie innerhalb des geplanten Zeitrahmens umzusetzen, konnte dies z.
B. daran liegen, dass aufgrund der Marktbedingungen, des Wettbewerbs
mit anderen Investoren oder anderer Faktoren nicht genltgend
Investitionsmdglichkeiten zu attraktiven Bedingungen zur Verfligung
stehen oder dass es uns nicht gelingt, solche Investitionsmoglichkeiten zu
identifizieren.

Da wir eine Minderheitsbeteiligungsstrategie verfolgen, sind wir in der
Regel bestrebt, uns gemaB den Bedingungen unserer Investitionen
angemessene Aktionarsrechte zZu sichern (einschlieBlich
Verwasserungsschutz, wie z. B. anteilige Rechte, Rechte des
Verwaltungsrats (Beobachter), Rechte auf Finanzinformationen sowie
Sperrfristen und andere Governance-SchutzmaBnahmen). Grundsatzlich
Uben wir jedoch keine Kontrolle Uber die Portfoliounternehmen aus und
sind auch nicht auf andere Weise in das Tagesgeschaft dieser
Unternehmen eingebunden. DarUber hinaus unterliegen wir als
Minderheitsinvestor in Privatunternehmen in der Regel
Verkaufsbeschrankungen (z. B. Drag-und Tag-Along Beschrankungen
sowie Ubertragungsbeschrankungen), und andere Aktionare kénnen uns
bei wichtigen Entscheidungen Uberstimmen oder sogar Entscheidungen
treffen, die nicht in unserem Interesse sind. Dies kann uns einer schlechten
Performance aussetzen, was wiederum unsere Fahigkeit zur
Kapitalbeschaffung und zur Umsetzung unserer Strategie beeintrachtigen
kann.

Wir haben derzeit ein Portfolio von sechs Unternehmen und sind daher
einem Konzentrationsrisiko ausgesetzt, insbesondere in Bezug auf unsere
Beteiligung an der Limestone Capital AG, die die bedeutendste Beteiligung
in unserem Portfolio ist. Eine schlechte Performance eines bestimmten
Portfoliounternehmens, insbesondere der Limestone Capital AG, kann
daher erhebliche Auswirkungen auf unsere Ergebnisse und Aussichten
haben.

Unsere Fahigkeit, unsere Strategie umzusetzen und weiteres Kapital zu
beschaffen, hangt auch von den Beziehungen, den Fahigkeiten, dem
Fachwissen und der Erfahrung der Mitglieder des Managementteams ab,
insbesondere von dem derzeit alleinigen geschaftsfihrenden Direktor und
den Mitgliedern des Verwaltungsrats, vor allem vom Zugang zu ihren
Netzwerken. Der Verlust ihrer Dienste oder die Unfahigkeit der



Gesellschaft, zusatzliches Schllsselpersonal anzuwerben und zu halten,
kénnte die Geschaftstatigkeit und das Wachstum der Gesellschaft
beeintrachtigen.

Als Investmentholding sind wir Risiken im Zusammenhang mit der
Sorgfaltspflicht ausgesetzt. Wahrend wir bestrebt sind, eine Due-
Diligence-Prufung durchzufuhren, die wir auf der Grundlage der fur jede
Investition geltenden Fakten und Umstande fir angemessen und geeignet
halten, und gegebenenfalls externe Berater hinzuziehen, kann es sein, dass
unsere Due-Diligence-Prozesse nicht alle relevanten Fakten und
Umstande im Zusammenhang mit einer potenziellen Investition aufdecken,
was zu nachteiligen Investitionsentscheidungen fuhren kann.

Wir verfolgen eine Risikokapital-Investitionsstrategie, bei der wir
Investitionen Uber langere Zeitraume (in der Regel zwischen funf und zehn
Jahren) halten. Diese langeren Zeitraume machen es erforderlich, dass wir
ausreichend Kapital (Fremd- oder Eigenkapital) aufnehmen, um
sicherzustellen, dass wir Uber genudgend Liquiditat verfiugen, um unsere
Betriebskosten und sonstigen Verbindlichkeiten zu decken.

Wir sind auch einem Anlagerisiko ausgesetzt, da wir moglicherweise nicht
in der Lage sind, mit unseren Investitionen Gewinne zu erwirtschaften und
einen Teil oder die Gesamtheit unserer ursprunglichen Investition zu
verlieren. Wir berichten Uber unser aktuelles investiertes Kapital, da wir
glauben, dass dies fur Investoren hilfreich ist, um die Wertentwicklung
unseres Portfolios zu verstehen, und koénnen in Zukunft die
Berichterstattung Uber weitere Kennzahlen in Betracht ziehen, aber diese
Kennzahlen sollten nicht als Ersatz far geprlifte Finanzkennzahlen
betrachtet werden, und es sollte kein UbermaBiges Vertrauen in sie gesetzt
werden. Wir berechnen diese Kennzahlen auf der Grundlage von
Bewertungen, die bei den letzten Finanzierungsrunden erzielt wurden, und
diese Bewertungen konnen schwanken und sind nicht unbedingt ein
Hinweis auf die Rendite, die wir bei einem Ausstieg erzielen konnten.
Unsere Fahigkeit, Gewinne zu erwirtschaften, wird auch durch die
Einstiegspreise, zu denen wir investieren, erheblich beeintrachtigt, die wir
moglicherweise nicht genau einschatzen konnen, und wird auch durch die
Preisgestaltung auf den privaten Finanzierungsmarkten erheblich
beeintrachtigt, die aufgrund makrodkonomischer Faktoren, auf die wir
keinen Einfluss haben, schwanken.



Wir sind eine Investmentgesellschaft, die sich auf langfristige illiquide
Investitionen konzentriert, die wir in unserer Bilanz halten, bis ein Ausstieg
erfolgt.  Wir  erwirtschaften  derzeit keine Betriebseinnahmen.
Dementsprechend haben wir in der Vergangenheit einen Nettoverlust aus
dem operativen Geschaft erwirtschaftet, d.h. es gab nur Kosten und keine
Umsatze oder andere Formen von EinkUnften, und es werden auch
weiterhin operative Kosten anfallen, wobei die eingehenden Cashflows aus
Exits ungewiss sind. Wir beabsichtigen, die Betriebskosten durch
Inanspruchnahme des Rahmenkredits zu finanzieren. Nach der derzeitigen
Planung ist die Finanzierung der Gesellschaft Uber die ndchsten 12 Monate
hinaus gesichert. Die Gesellschaft geht davon aus, dass es seinen
Kapitalbedarf Uber diesen Zeitraum hinaus bis zur Erzielung von Erldsen
aus den bestehenden Beteiligungen durch die Aufnahme von Eigen- oder
Fremdkapital decken kann. Sollte dies nicht gelingen, ware die weitere
Entwicklung der Gesellschaft beeintrachtigt und bestehende Beteiligungen
mussten moglicherweise vorzeitig verduBert werden. Die kunftigen
Gewinne der Gesellschaft werden in erheblichem MaBe von seiner
Fahigkeit abhangen, Gewinne - vor allem durch einen Exit - zu realisieren,
und Wertminderungen von Beteiligungen kdnnen sich erheblich negativ auf
unseren ausgewiesenen Nettogewinn auswirken.

Unsere Minderheitsbeteiligungen werden in unseren Abschlissen geman
den geltenden Rechnungslegungsvorschriften und -standards, vor allem
den deutschen GAP, nicht konsolidiert. Daher spiegeln sich die Ertrage und
Aufwendungen unserer Portfoliounternehmen weder in  unserer
Gesamtergebnisrechnung noch indirekt Uber die Bewertung der
Beteiligung in der Bilanzposition "Finanzanlagen" unseres
Jahresabschlusses wider. Dementsprechend haben potenzielle Anleger in
unsere Aktien keinen Zugang zu aussagekraftigen Finanzinformationen
Uber unsere Portfoliounternehmen. Dementsprechend koénnen die
Finanzinformationen Uber die Portfoliounternehmen der Gesellschaft
begrenzt oder unzuverlassig sein und die Betriebsergebnisse, die
Finanzlage und die Aussichten dieser Portfoliounternehmen nicht genau
wiedergeben.

Als Investmentgesellschaft hangt unser wirtschaftlicher Erfolg vollstandig
von der Leistung und dem Erfolg unserer Portfoliounternehmen ab, da wir
bestrebt sind, Gewinne aus dem Verkauf von Beteiligungen mit einem



Gewinn im Verhaltnis zu dem von uns investierten Preis zu erzielen. Auf
diese Faktoren haben wir nur begrenzten Einfluss. Der Erfolg eines
Portfoliounternehmens hangt in hohem MaBe von der Kompetenz seines
Managements ab, das moglicherweise nicht die erwarteten Leistungen
erbringt oder das Unternehmen verlasst und nicht rechtzeitig angemessen
ersetzt werden kann. Neben den Faktoren, die fur das jeweilige
Portfoliounternehmen spezifisch sind, haben auch duBere Umstande wie
die allgemeine wirtschaftliche Entwicklung, branchenspezifische Faktoren
und die Lage an den Finanzmarkten sowie geopolitische Ereignisse einen
erheblichen Einfluss auf die Kursbildung. Der wichtigste Faktor fur die
Preisbildung durfte die jeweilige wirtschaftliche Entwicklung der
Portfoliounternehmen zwischen Einstieg und Ausstieg sein, auf die wir nur
sehr begrenzt Einfluss haben.

Wir investieren in der Regel in Unternehmen in der Frihphase, die ein
erhebliches Renditepotenzial bieten, aber auch mit spezifischen Risiken
verbunden sind. Es gibt keine Garantie dafar, dass die
Portfoliounternehmen mit ihren jeweiligen Strategien erfolgreich sein
werden oder, dass sich die angebotenen Dienstleistungen und Produkte
tatsachlich am Markt etablieren oder einen nachhaltigen wirtschaftlichen
Erfolg haben werden. Darlber hinaus besteht bei Unternehmen in einem
frihen Stadium haufig das Risiko, dass die Produktidee nicht in ein
funktionierendes Produkt umgesetzt werden kann. Zudem ist ungewiss, ob
der Markteintritt eines funktionierenden Produktes erfolgreich umgesetzt
werden kann. Selbst wenn ein Produkt in einen Markt eingefuhrt wird, ist
es ungewiss, ob ein ausreichender Marktanteil erreicht werden kann. Hinzu
kommt, dass der Wettbewerb um Unternehmen in der Friuhphase und
deren Produkte und/oder Dienstleistungen in der Regel intensiv ist und
groBere Wettbewerber, die Uber wesentlich gréBere Ressourcen verflgen,
diese Ressourcen nutzen konnen, um die Dienstleistungen und Produkte
der Portfoliounternehmen zu Uberholen oder anderweitig zu
beeintrachtigen, insbesondere zu substituieren oder ganz vom Markt zu
verdrangen.

Unternehmen in der Frihphase haben oft Schwierigkeiten, angemessen
qualifiziertes Personal zu finden und/oder zu halten, insbesondere weil sie
nicht Uber die finanziellen Mittel verfiugen, um mit den Gehalts- und
anderen Anreizpaketen ihrer Konkurrenten zu konkurrieren.

Es gibt keine Gewissheit, dass eines unserer Portfoliounternehmen
irgendwelche oder signifikante Renditen fur seine Aktionare (einschlieBlich
uns) erwirtschaften wird oder dass wir in der Lage sein werden, einen
profitablen Ausstieg zu sichern.



Unternehmen in der Fruhphase sind auch stark von den
Finanzierungsmarkten  abhangig, um ihre  Wachstumsstrategien
umzusetzen, da sie in der Regel einen erheblichen und oft kurzfristigen
Kapitalbedarf zur Finanzierung ihres Wachstums und ihrer Expansion
haben. Insbesondere in der Anfangsphase verfligen Start-up-
Unternehmen nur dber begrenzte finanzielle Ressourcen. Wenn eine
notwendige (Folge-)Finanzierung nicht erfolgreich ist, konnte das
Portfoliounternehmen sogar innerhalb eines relativ kurzen Zeitraums
zahlungsunfahig werden. Es besteht das Risiko, dass ein
Portfoliounternehmen mehr Finanzmittel als erwartet bendtigt, um sein
jeweiliges Geschaftsmodell zu verwirklichen oder um neue Produkte oder
Dienstleistungen erfolgreich auf den Markt zu bringen. Die Gesellschaft
kdnnte gezwungen sein, eine ungeplante Nachfinanzierung des jeweiligen
Portfoliounternehmens vorzunehmen, um den Wert ihrer Beteiligung zu
erhalten. Um den erheblichen Anstieg der Inflationsraten einzudammen,
der im zweiten Quartal 2022 in zahlreichen Landern weltweit eingetreten
ist, insbesondere als Folge der wirtschaftlichen Auswirkungen des
bewaffneten Konflikts zwischen Russland und der Ukraine infolge des
russischen Einmarsches in die Ukraine am 24. Februar 2022 ("Ukraine-
Krieg") und der Pandemie COVID-19, haben zahlreiche Zentralbanken, wie
die Europaische Zentralbank und die US-Notenbank (FED), in jingster Zeit
ihre  Leitzinsen  angehoben. Diese  Anhebungen sowie die
Markterwartungen hinsichtlich weiterer Anhebungen fuhrten zu einem
Anstieg der Kapitalkosten und erheblichen Preisanpassungen bei
Vermogenswerten sowohl auf den 6ffentlichen als auch auf den privaten
Markten und lieBen die privaten Finanzierungsmarkte erheblich
schrumpfen.

Dementsprechend kann es vorkommen, dass unseren
Portfoliounternehmen keine Finanzmittel zu akzeptablen Bedingungen
oder Uberhaupt nicht zur Verflgung stehen, was sich nachteilig auf ihre
Fahigkeit auswirken wurde, inre Wachstumsstrategie umzusetzen.

Die Hauptkonkurrenten unserer Portfoliounternehmen sind Unternehmen,
die sich auf Hospitality, Innovative Technologien und Verbrauchermarken
konzentrieren. Der Wettbewerb auf diesen Markten ist intensiv, und unsere
Portfoliounternehmen stehen im Wettbewerb mit groBen multinationalen
Unternehmen sowie mit aufstrebenden technologieorientierten Start-ups.
Jeder dieser aktuellen oder potenziellen Wettbewerber kann mit seinen
Aktivitaten den Wert eines oder mehrerer unserer Portfoliounternehmen
erheblich beeintrachtigen.



Die wirtschaftliche Entwicklung unserer Portfoliounternehmen, die im
Hospitality-Sektor tatig sind, hangt in hohem MaBe von der Starke der
Reise- und Hospitality-Branche ab. In den letzten drei Jahren hat der
Ausbruch von COVID-19 viele Regierungen veranlasst, Quarantanen und
erhebliche Reisebeschrankungen einzuflhren, was sich besonders negativ
auf den grenzlberschreitenden Reiseverkehr ausgewirkt hat. Darlber
hinaus haben die meisten Fluggesellschaften in dieser Zeit ihre Flige
eingestellt oder erheblich reduziert, was die Reisemoglichkeiten weiter
einschrankt. Dies fuhrte zu einem noch nie dagewesenen Rickgang der
Buchungen und einer Zunahme der Stornierungen im Reise- und
Hospitality-Sektor wahrend dieses Zeitraums. Das AusmafB und die Dauer
kUnftiger Ausbrlche sind nach wie vor ungewiss und hangen von kinftigen
Entwicklungen ab, die derzeit nicht genau vorhergesagt werden konnen.

Andere Ereignisse, die sich unserer Kontrolle entziehen, wie z. B.
ungewohnliche oder extreme Wetterbedingungen oder Naturkatastrophen,
reisebezogene Gesundheitsrisiken, einschlieBlich Pandemien und
Epidemien, Beschrankungen im Zusammenhang mit Reisen, Handels- oder
Einwanderungspolitik, Kriege, Terroranschlage, Quellen politischer
Unsicherheit, Proteste, auBenpolitische Veranderungen, regionale
Feindseligkeiten, Auferlegung von Steuern oder Abgaben durch
Aufsichtsbehérden, Anderungen von Vorschriften, Richtlinien oder
Bedingungen im Zusammenhang mit der Nachhaltigkeit, einschlieBlich des
Klimawandels, Arbeitsniederlegungen, Arbeitsunruhen oder reisebezogene
Unfalle, kdnnen den Reiseverkehr weltweit stéren oder anderweitig zu
einem Rickgang der Nachfrage nach Reisen und Gastgewerbe fuhren.

Unsere Portfoliogesellschaften konzentrieren sich auf die Sektoren
Hospitality und Lifestyle, die in hohem MaBe von der HoGhe der
diskretionaren Verbraucherausgaben abhangen. Zu den Faktoren, die sich
auf die diskretionaren Konsumausgaben auswirken, gehoéren die
allgemeine  Wirtschaftslage, globale oder regionale Rezessionen,
Arbeitslosigkeit, Verbraucherverschuldung, Inflation - wie sie derzeit
weltweit infolge des Ukraine-Kriegs zu beobachten st -,
Wechselkursschwankungen, Steuern, Energiepreise, Zinssatze,
Verbrauchervertrauen und andere makrookonomische Faktoren. In
Rezessionszeiten und anderen Zeiten, in denen das verfigbare Einkommen
beeintrachtigt wird, verlagern sich die Verbraucherpraferenzen tendenziell
auf kostengunstigere Alternativen, was zu einem Ruckgang der Nachfrage
nach den von unseren Portfoliounternehmen angebotenen Produkten und
Dienstleistungen und damit zu geringeren Einnahmen fuhren kénnte, was



wiederum Ruckgange oder sogar Insolvenzen einzelner oder mehrerer
Portfoliounternehmen zur Folge haben kdnnte.

Der wirtschaftliche Erfolg der Gesellschaft hangt in erster Linie davon ab,
zu welchem Preis sie sich an Portfoliounternehmen beteiligen kann, wie
positiv. sich die Portfoliounternehmen entwickeln und welcher
Verkaufserlds im Falle eines Exits erzielt werden kann. Der Kaufpreis wird
in erheblichem MaBe durch das jeweilige wirtschaftliche Umfeld und das
Finanzmarktumfeld bestimmt. In allgemeinen Boomphasen besteht das
Risiko, dass Investitionen zu einem Preis getatigt werden, der nur eine
begrenzte oder keine Wertsteigerung zulasst. In einem schwachen Umfeld
hingegen kdnnen die Mdglichkeiten, die Anlagen zu verkaufen, begrenzt
sein. DarUber hinaus kann in einem solchen Umfeld die Aufnahme von
weiterem Eigen- oder Fremdkapital nicht oder nur eingeschrankt moglich
sein. Unser wirtschaftlicher Erfolg ist somit in hohem MaBe abhangig von
der allgemeinen wirtschaftlichen Entwicklung, der Entwicklung der
Branchen, in denen die Portfoliounternehmen der Gesellschaft tatig sind,
der Entwicklung der Finanzmarkte, aber insbesondere auch von den
spezifischen  Entwicklungsrisiken von Wachstumsunternehmen im
Allgemeinen und unserer Portfoliounternehmen im Besonderen.

Das wirtschaftliche Umfeld und die Lage des Beteiligungs- und
Risikokapitalmarktes sowie der Kapitalmarkte zum Zeitpunkt der
VerauBerung eines Portfoliounternehmens haben einen wesentlichen
Einfluss auf den gewahlten Zeitpunkt der VerauBerung und den maoglichen
VerauBerungserlds. Neben den unternehmensspezifischen Faktoren
haben auch auBere Umstande wie die allgemeine wirtschaftliche
Entwicklung, branchenspezifische Faktoren und der Zustand der
Finanzmarkte einen erheblichen Einfluss auf die Preisbildung. Schwache
Kapitalmarkte und ein negatives wirtschaftliches Umfeld kdnnen sich
negativ auf den erzielbaren Erldés aus dem Verkauf von Beteiligungen
auswirken. Insbesondere durch den Ukraine-Krieg und die anhaltenden
Auswirkungen der COVID-19-Pandemie steigt die Inflation und es besteht
derzeit das Risiko einer Rezession der Weltwirtschaft sowie der
europaischen und deutschen Wirtschaft.

Nach deutschem Gesellschaftsrecht ist die Geschaftsleitung einer
Aktiengesellschaft far die Aufrechterhaltung angemessener interner
Kontrollen u.a. flr die Finanzberichterstattung verantwortlich. Als Societas
Europae unterliegt die Gesellschaft den meisten Vorschriften des
deutschen Aktiengesetzes ("AktG"), einschlieBlich der oben genannten



Verantwortung. Danach mussen wir ein internes Kontrollsystem und ein
Risikomanagementsystem einrichten, das in Anbetracht des Umfangs der
Geschaftstatigkeit der Gesellschaft und ihrer Risikoexposition angemessen
und wirksam ist, um wesentliche und rechtliche Risiken frihzeitig zu
erkennen und zu steuern sowie Risiken so weit wie moglich zu mindern.
Wenn es uns nicht gelingt, wirksame Kontrollen zu implementieren,
konnten wir gezwungen sein, unseren Kontrollrahmen zu verbessern, was
mit erheblichen Kosten fur die Einhaltung der Vorschriften verbunden ware.
Moglicherweise sind wir auch nicht in der Lage, alle mit einem bestimmten
Vorgang verbundenen Risiken zu erkennen; auBerdem konnte das
Management die Ergebnisse des Risikomanagement- und
Berichterstattungssystems falsch interpretieren. Dies kdnnte dazu fuhren,
dass ungenaue Finanzinformationen vorgelegt werden, was das
Unternehmen rechtlichen, behordlichen und zivilrechtlichen Kosten oder
Strafen sowie einer Schadigung des Rufs aussetzen konnte.

Am 8. Juni 2011 wurde die Richtlinie Uber die Verwalter alternativer
Investmentfonds (sog. AIFM) vom Europaischen Parlament und dem
Europaischen Rat verabschiedet. Die Richtlinie wurde am 22. Juli 2013 in
Form des sogenannten Kapitalanlagegesetzbuchs ("KAGB") in nationales
Recht umgesetzt.

Die Gesellschaft ist eine Investmentgesellschaft far
Minderheitsbeteiligungen. Als solche ist sie nach der Verwaltungspraxis
der BaFin, die nach Kenntnis der Gesellschaft Gesellschaften, deren Aktien
borsennotiert sind, vom Anwendungsbereich des Gesetzes ausnimmt,
nicht als Investmentfonds im Sinne des KAGB qualifiziert.

Die Einfuhrung neuer aufsichtsrechtlicher und regulatorischer
Verpflichtungen sowie die weitere Verscharfung bestehender
aufsichtsrechtlicher  Bestimmungen oder die Ubernahme einer
moglicherweise bestehenden regulatorischen Verpflichtung durch die
zustandigen Aufsichtsbehdrden, zum Beispiel infolge einer Anderung der
Verwaltungspraxis oder des europaischen oder deutschen Rechts, konnte
dazu flUhren, dass die Geschaftstatigkeit der  Gesellschaft
genehmigungspflichtig oder anderweitig nach geltendem Recht reguliert
wird. Dies hatte erhdhte Kosten flur die Gesellschaft zur Folge oder kénnte
zu einer teilweisen  oder vollstandigen  Einschrankung  der
Geschaftstatigkeit der Gesellschaft fuhren.

Am 14. Mai 2022 erwarb Apeiron 250.000 Aktien der Gesellschaft, was
100% der ausgegebenen Aktien der Gesellschaft entsprach.



Am 2. September 2022 sank die Beteiligung von Apeiron an der
Gesellschaft durch den Verkauf von Aktien unter 50%.

Apeiron besitzt derzeit ca. 37,19 % des Aktienkapitals und der Stimmrechte
der Gesellschaft und hat daher einen erheblichen Einfluss auf die
Gesellschaft. Die Interessen von Apeiron kdnnen von den Interessen der
Gesellschaft oder von denen anderer Aktiondre der Gesellschaft
abweichen. In Anbetracht der zu erwartenden Teilnahme an der
Hauptversammlung der Gesellschaft kann der Umfang der Beteiligung von
Apeiron dazu fuhren, dass Apeiron in der Lage ist, BeschlUsse der Aktionare
zu fassen, z. B. Uber die Gewinnverwendung und damit die
Dividendenpolitik der Gesellschaft zu bestimmen und auch bestimmte
Beschllsse Uber andere wichtige Angelegenheiten zu fassen, wie z. B.
Anderungen der Satzung der Gesellschaft, die Wahl von Mitgliedern des
Verwaltungsrats der Gesellschaft oder KapitalmaBnahmen. Die Beteiligung
von Apeiron kann bewirken, dass bestimmte Transaktionen ohne ihre
Unterstutzung erschwert oder unmaoglich gemacht werden, und sie kann
bewirken, dass bestimmte wichtige unternehmerische MaBnahmen,
einschlieBlich eines Kontrollwechsels bei der Gesellschaft, verzogert,
verschoben oder verhindert werden, und konnte somit Fusionen,

Konsolidierungen, Ubernahmen oder andere Formen des
Zusammenschlusses verhindern, die fur die Anleger von Vorteil sein
konnten.

Wir sehen weiterhin Chancen flur eine neue Generation von Grindern und
Unternehmern, die die nachste Generation von Hospitality- und Lifestyle-
Unternehmen und -Marken aufbauen wollen. Wir sehen neue Lebens-, Arbeits-
und Freizeitmuster, die sich aus der Pandemie- und Post-Pandemie-Erfahrung
auf individueller, kollektiver und technologischer Ebene entwickeln und
beschleunigen, was neue Moglichkeiten  flr  innovationsgetriebenes
Unternehmertum mit starkem Gemeinschaftsfokus in der Hotellerie und im
Lifestyle schafft. Wir sind davon Uberzeugt, dass sich dieser Trend fortsetzen
wird, da eine neue Generation von Verbrauchern, bestehend aus Millennials und
der Generation Z, entsteht und einen immer groBeren Anteil an den gesamten
Verbraucherausgaben ausmacht.

Schwierige makrodkonomische Bedingungen kdénnen auch Chancen far
aufstrebende Unternehmen bieten, da etablierte Unternehmen ihre
Investitionsausgaben  reduzieren  oder  Probleme mit  bestehenden
Finanzierungsiberhangen haben, wodurch sich Maoglichkeiten flur wendige
Konkurrenten ergeben, die auf den Markt drangen.

Daruber hinaus konnen uns schwierige Finanzierungsmarkte auch die Moglichkeit
bieten, zu attraktiven Bewertungszeitpunkten zu investieren, was langfristig zu
besseren Renditen fUhren kann, sofern wir in der Lage sind, zu attraktiven
Bedingungen auszusteigen.



Unsere Hauptrisiken bestehen darin, dass wir keine Betriebseinnahmen
erwirtschaften und von den Finanzierungsmarkten abhangig sind, um mehr
Kapital zur Umsetzung unseres Geschaftsplans zu beschaffen. Daruber hinaus
sind wir von der Kreditfinanzierung durch Apeiron abhangig, um unsere
Betriebskosten zu finanzieren, bis wir zusatzliches Kapital aufbringen. Eine
Insolvenz oder Zahlungsunfahigkeit von Apeiron hatte wesentliche Auswirkungen
auf unsere Fahigkeit, unsere Betriebskosten zu finanzieren. Als

Investmentholding, die sich auf Minderheitsbeteiligungen an
Wachstumsunternehmen konzentriert, haben wir nur begrenzte Kontrolle Gber die
Geschaftstatigkeit unserer Portfoliounternehmen und unsere

Portfoliounternehmen sind in hohem MaBe von der Verflgbarkeit von
Finanzmitteln auf privaten Markten abhangig, die maoglicherweise nicht zu
attraktiven Bedingungen oder Uberhaupt nicht zur Verflgung stehen.
Makrookonomische Faktoren konnen auch unsere Fahigkeit beeintrachtigen,
Investitionen zu attraktiven Bedingungen oder Uberhaupt zu beenden.

Diese Risiken werden zum Teil durch die anhaltenden Chancen ausgeglichen, die
wir fur aufstrebende Unternehmer sehen, die Unternehmen der nachsten
Generation aufbauen, sowie durch die Chancen, die sich aus den schwierigeren
makrookonomischen Bedingungen ergeben, und die es uns ermdoglichen, zu
attraktiveren Bewertungen in neue Chancen zu investieren, die wir identifizieren.



F. ERKLARUNG ZUR UNTERNEHMENSFUHRUNG GEMAB §
289F HGB

Die gemaB § 289f HGB abzugebende Erklarung zur Unternehmensfuhrung der
029 Group SE, die insbesondere die Entsprechenserklarung geman § 161 AktG,
Angaben zu wesentlichen Unternehmensfihrungspraktiken sowie eine
Beschreibung der Arbeitsweise des geschaftsfihrenden Direktors und des
Verwaltungsrats sowie der Corporate Governance Bericht sind auf der Website
www.029-group.com zuganglich gemacht:

Deutsch:

Englisch:



G. UBERNAHMERELEVANTE ANGABEN GEMADB § 289A HGB

Als borsennotierte Gesellschaft, deren stimmberechtigte Aktien an einem
organisierten Markt im Sinne des § 2 Abs. /7 des Wertpapiererwerbs- und
Ubernahmegesetzes (WpUG), ndmlich im regulierten Markt der Bérse Diisseldorf
und der Boérse Mlnchen, notiert sind, ist die Gesellschaft verpflichtet, die in §
289a Abs. 1 HGB genannten Angaben im Lagebericht zu verdffentlichen.

Das gezeichnete Kapital der 029 Group SE betragt zum 31. Dezember 2022 EUR
5.000.000 und ist eingeteilt in 5.000.000 auf den Inhaber lautende Stlckaktien
mit einem anteiligen Betrag am Grundkapital der Gesellschaft von je EUR 1,00. Es
gibt keine unterschiedlichen Aktiengattungen. Die Aktien sind jeweils voll
dividendenberechtigt.

Die Aktionare der Gesellschaft sind in ihrer Entscheidung, Aktien zu erwerben
oder zu verauBern, weder durch deutsches Recht noch durch die Satzung der
Gesellschaft beschrankt. Der Erwerb und die VerduBerung von Aktien bedurfen
zu ihrer Wirksamkeit nicht der Zustimmung der Organe der Gesellschaft.
Beschrankungen hinsichtlich der Ubertragbarkeit der Aktien sind der Gesellschaft
nicht bekannt, abgesehen von der vertraglichen Sperrfrist, die Apeiron im
Zusammenhang mit der Notierungsaufnahme im regulierten Markt eingegangen
ist.

Jede Aktie gewahrt eine Stimme in der Hauptversammlung. Das Stimmrecht der
Aktionare unterliegt weder nach dem Gesetz noch nach der Satzung der
Gesellschaft Beschrankungen. Das Stimmrecht ist nicht auf eine bestimmte
Anzahl von Aktien oder eine bestimmte Anzahl von Stimmen beschrankt. Jeder
Aktionar, der sich rechtzeitig zur Hauptversammlung angemeldet und seine
Berechtigung zur Teilnahme an der Hauptversammlung und zur Austbung des
Stimmrechts nachgewiesen hat, ist zur Stimmabgabe aus allen von ihm
gehaltenen und angemeldeten Aktien berechtigt. Es gelten lediglich die
gesetzlichen Stimmrechtsverbote (z.B. § 136 AktG).

Nach Kenntnis der Gesellschaft bestehen zum 31. Dezember 2022 folgende
direkte und indirekte Beteiligungen am Kapital der 029 Group SE, die die Schwelle
von 10,00 Prozent der Stimmrechte Uberschreiten:



e Christian Angermayer, indirekt Uber die Apeiron Investment Group
Ltd. in Sliema, Malta, als direkter Aktionar.

e Pierre Maliczak, indirekt Uber Springwell Holding Limited, Mosta,
Malta, Altarius Holdings Limited, Mosta, Malta, Altarius Asset
Management Limited, Mosta, Malta, und, als direkter Aktionar,
ALTA-GATEWAY SICAV PLC - Global Equities Impact Fund, Mosta,
Malta.

Bis zum 31. Dezember 2022 waren keine Aktien mit Sonderrechten, die
Kontrollbefugnisse verleihen, ausgegeben worden.

Keine Stimmrechtskontrolle ist fir den Fall vorgesehen, dass Arbeithnehmer am
Kapital der Gesellschaft beteiligt sind und ihre Kontrollrechte nicht unmittelbar
ausuben.

GemaR der Satzung hat die Gesellschaft einen oder mehrere geschaftsfiuhrende
Direktoren. Mitglieder des Verwaltungsrats kénnen zu geschaftsflhrenden
Direktoren ernannt werden, vorausgesetzt, dass die Mehrheit des
Verwaltungsrats weiterhin aus nicht geschaftsfuhrenden Mitgliedern besteht. Die
geschaftsfihrenden Direktoren koénnen jederzeit durch Beschluss des
Verwaltungsrats abberufen werden.

FlUr Satzungsédnderungen bedarf es, soweit nicht zwingende gesetzliche
Vorschriften entgegenstehen, einer Mehrheit von zwei Dritteln der abgegebenen
Stimmen oder - sofern mindestens die Halfte des Grundkapitals vertreten ist - der
einfachen Mehrheit der abgegebenen Stimmen. Soweit das Gesetz auBer der
Stimmenmehrheit fUr Beschllisse der Hauptversammlung eine Kapitalmehrheit
vorschreibt, genlgt, soweit gesetzlich zuldssig, die einfache Mehrheit des bei der
Beschlussfassung vertretenen Grundkapitals.

Der Verwaltungsrat ist bis zum 17. August 2027 ermachtigt, das Grundkapital der
Gesellschaft einmalig oder mehrmals um bis zu insgesamt EUR 2.500.000 gegen
Bar- und/oder Sacheinlagen durch Ausgabe neuer auf den Inhaber lautender
Stlckaktien zu erhéhen (Genehmigtes Kapital 2022). Der Verwaltungsrat ist
ermachtigt, das gesetzliche Bezugsrecht der Aktionare in bestimmten Fallen



auszuschlieBen. Die entsprechende Satzungsanderung wurde am 17. August
2022 in das Handelsregister eingetragen.

Zum 31. Dezember 2022 verfugte die Gesellschaft Uber kein bedingtes Kapital.

Zum 31. Dezember 2022 bestand keine Ermachtigung des Verwaltungsrats zum
Erwerb eigener Aktien.

Zum 31. Dezember 2022 waren keine wesentlichen Vereinbarungen der
Gesellschaft, die unter der Bedingung eines Kontrollwechsels stehen,
abgeschlossen.

Zum 31. Dezember 2022 waren keine Entschadigungsvereinbarungen mit
Mitgliedern des Verwaltungsrats, des geschaftsfihrenden Direktors oder
Arbeitnehmern fur den Fall eines Ubernahmeangebots getroffen.



H. SCHLUSSERKLARUNG ZUM ABHANGIGKEITSBERICHT

Die Gesellschaft war vom 14. Mai 2022 (Beginn der Abhangigkeit) bis zum 2.
September 2022 (Ende der Abhangigkeit) ein abhangiges Unternehmen im Sinne
von § 17 Abs. 2 AktG der Apeiron Investment Group Ltd. mit Sitz in Sliema, Malta.
Der gemaR Art. 9 Abs. 1 lit. ¢) ii) SE-VO i.V.m. § 312 AktG erstattete Bericht des
geschaftsfihrenden Direktors Uber die Beziehungen zu verbundenen
Unternehmen fUr das Geschaftsjahr 2022 schliet mit folgender Erklarung ab:

Die Gesellschaft hat bei den in diesem Bericht (Uber Beziehungen zu
verbundenen  Unternehmen  aufgeflhrten  Rechtsgeschéften  und
MaBnahmen nach den Umstédnden, die dem geschéftsfliihrenden Direktor im
Zeitpunkt bekannt waren, in dem die Rechtsgeschafte vorgenommen oder
die MaBnahmen getroffen oder unterlassen wurden, bei jedem
Rechtsgeschéft eine angemessene Gegenleistung erhalten und ist dadurch,
dass MaBnahmen getroffen oder unterlassen wurden, nicht benachteiligt
worden.

Berlin, 25. April 2023

029 Gruppe SE
Geschaftsfuhrender Direktor

Lorin Van Nuland

W

) 4




a) Lohne und Gehélter

b) soziale Abgaben und Aufwendungen fir
Altersversorgung und fdr Unterstitzung

a) auf immaterielle Vermdgensgegenstande des
Anlagevermdgens und Sachanlagen

a) Raumkosten
b) Versicherungen, Beitrdge und Abgaben
¢) Reparaturen und Instandhaltungen
d) Werbe- und Reisekosten
)

e) verschiedene betriebliche Kosten

31. Dezember 2022 Vorjahr
EUR EUR
24.000,00 0,00
151,89 0,00
24.151,89 0,00
1.895,16 0,00
9.076,87 2.365,95
611,85 684,39
2.818,07 0,00
152.991,67 0,00
470.090,45 18.623,93
635.588,91 21.674,27
2.068,89 0,00
2.701,11 0,00
-662.268,18 -21.674,27
-105.903,45 -84.229,18
-768.171,63 -105.903,45




I. Immaterielle Vermdgensgegenstande

1. entgeltlich erworbene Konzessionen,
gewerbliche Schutzrechte und &hnliche
Rechte und Werte sowie Lizenzen an solchen
Rechten und Werten

Il. Finanzanlagen

1. Beteiligungen
2. sonstige Ausleihungen

I. Forderungen und sonstige Vermogensgegenstande

1. sonstige Vermdgensgegenstande

. davon mit einer Restlaufzeit von mehr als
einem Jahr EUR 2.068,89 (EUR 0,00)

Il. Kassenbestand, Bundesbankguthaben, Guthaben
bei Kreditinstituten und Schecks

31. Dezember 2022 Vorjahr
EUR EUR

14.051,00 0,00
21.758.954,88 0,00
80.000,00 0,00
21.838.954,88 0,00
6.403,89 1.075,37

6.542,07 150.676,79

22.550,51 1.783,75
21.888.502,35 153.535,91




|. Grundkapital

IIl. Kapitalrticklage

IIl. Bilanzverlust

1. sonstige Ruckstellungen

1.

2.

Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen

davon mit einer Restlaufzeit bis zu einem Jahr
EUR 70.367,27 (EUR 5,36)

sonstige Verbindlichkeiten

davon aus Steuern EUR 1.840,63 (EUR 0,00)

davon mit einer Restlaufzeit bis zu einem Jahr
EUR 314.229,27 (EUR 0,00)

31. Dezember 2022 Vorjahr
EUR EUR

5.000.000,00 250.000,00
17.048.925,00 0,00
-768.171,63 -105.903,45
223.152,44 9.434,00
70.367,27 5,36
314.229,27 0,00
384.596,54 5,36

21.888.502,35

153.535,91




10.

1.

12.

13.
14.

Periodenergebnis

Abschreibungen/Zuschreibungen auf Gegenstande
des Anlagevermdgens

Zunahme/Abnahme der sonstigen Rickstellungen
Zunahme/Abnahme anderer Aktiva, die nicht der
Investitions- oder Finanzierungstatigkeit zuzuordnen
sind

Zunahme/Abnahme der Verbindlichkeiten aus

Lieferungen und Leistungen

Zunahme/Abnahme anderer Passiva, die nicht der
Investitions- oder Finanzierungstatigkeit zuzuordnen
sind

Zinsaufwendungen/Zinsertrage

Auszahlungen flr Investitionen in das immaterielle
Anlagevermogen

Auszahlungen fur Investitionen in das
Finanzanlagevermdgen

Erhaltene Zinsen

Einzahlungen aus Eigenkapitalzufihrung oder
Auszahlungen an Unternehmenseigner (JVZ)

Einzahlungen aus der Begebung von Anleihen und
der Aufnahme von (Finanz-) Krediten

Zahlungswirksame Veranderungen des
Finanzmittelfonds
Finanzmittelfonds am Anfang der Periode

31. Dezember 2022 Vorjahr
EUR EUR
-662.268,18 -21.674,27
1.895,16 0,00
213.718,44 1.564,00
-26.754,15 770,20
70.361,91 -84,13
12.187,03 0,00
632,22 0,00
-390.227,57 -19.424,20
-15.946,16 0,00
-80.029,88 0,00
2.068,89 0,00
-93.907,15 0,00
40.000,00 0,00
300.000,00 0,00
340.000,00 0,00
-144.134,72 -19.424,20
150.676,79 170.100,99
6.542,07 150.676,79




Grund-

kapital Kapital- Bilanz- Eigen-

Stammaktien ricklage verlust kapital

EUR EUR EUR EUR

250.000 0 -84.229 165.771

Jahresfehlbetrag 0 0 -21.674 -21.674
250.000 0 -105.903 144.097

250.000 0 -105.903 144.097

Kapitalerhohung 4.750.000 17.048.925 0 21.798.925
Jahresfehlbetrag 0 0 -662.269 -662.269
5.000.000 17.048.925 -768.172 21.280.753




Der Jahresabschluss der 029 Group SE wurde auf der Grundlage der
Rechnungslegungsvorschriften des Handelsgesetzbuchs aufgestellt.

Erganzend zu diesen Vorschriften waren die Regelungen des
Aktiengesetzes zu beachten.

Angaben, die wahlweise in der Bilanz, in der Gewinn- und Verlustrechnung
oder im Anhang gemacht werden konnen, sind Uberwiegend im Anhang
aufgefuhrt.

Far die Gewinn- und Verlustrechnung wurde das Gesamtkostenverfahren
gewahlt.

Nach § 267 Abs. 3 Satz 2 HGB qilt die Gesellschaft als eine groBe
Kapitalgesellschaft.

Der Jahresabschluss der Gesellschaft wurde gem. § 244 HGB in deutscher
Sprache und EURO aufgestellt.

Der Jahresabschluss wurde nach den Vorschriften der §§ 242 ff. HGB unter
der Beachtung der ergadnzenden Bestimmungen flr groBe
Kapitalgesellschaften aufgestellt.

029 Group SE

Berlin

Handelsregister

Berlin (Charlottenburg)

HRB 200678 B



Erworbene immaterielle Anlagewerte wurden zu
Anschaffungskosten angesetzt und, sofern sie der
Abnutzung unterlagen, um planmaBige
Abschreibungen vermindert.

Die planmaBigen Abschreibungen wurden nach der
voraussichtlichen Nutzungsdauer der
Vermogensgegenstande linear vorgenommen.

Bei voraussichtlich dauernden Wertminderungen
werden auBerplanmaBige Abschreibungen
vorgenommen.

Beteiligungen werden zu Anschaffungskosten bzw.
zum niedrigeren beizulegenden Wert bilanziert.

Sonstige Ausleihungen sind zum Nennwert oder
zum niedrigeren beizulegenden Wert angesetzt.

Sonstige Vermogensgegenstande wurden mit dem
Nennwert oder mit dem am Bilanzstichtag
niedrigeren beizulegenden Wert angesetzt. Bei
Forderungen deren Einbringlichkeit mit erheblichen

Risiken behaftet ist, werden
Einzelwertberichtigungen vorgenommen,
uneinbringliche Forderungen werden

abgeschrieben.

Die liquiden Mittel werden zum Nominalwert
angesetzt.

Der aktive Rechnungsabgrenzungsposten
beinhaltet Ausgaben, die Aufwand nach dem
Stichtag darstellen.

Latente Steuern werden unter Ausnutzung des
Wahlrechts des § 274 HGB bilanziell nicht angesetzt.
Die aktiven latenten Steuern resultieren aus dem
steuerlichen Verlustvortrag.



Das gezeichnete Kapital und die Kapitalricklage
nach § 272 Abs. 2 HGB werden zum Nennwert
angesetzt.

Die sonstigen Ruckstellungen bericksichtigen alle

erkennbaren Risiken und ungewissen
Verpflichtungen und sind in Hohe des nach
vernunftiger kaufmannischer Beurteilung

notwendigen Erflllungsbetrag angesetzt.

Verbindlichkeiten wurden zum Erflllungsbetrag
angesetzt.

Ein grundlegender Wechsel von Bilanzierungs- und
Bewertungsmethoden gegentber dem Vorjahr fand
nicht statt.



Die Entwicklung der einzelnen Posten des Anlagevermogens ist im
nachfolgenden Anlagespiegel dargestellt:

Anlagevermdgen

Immaterielle
Vermdgensgegen
stdnde

entgeltlich
erworbene
Konzessionen,
gewerbliche
Schutzrechte und
ahnliche Rechte
und Werte sowie

Lizenzen an
solchen Rechten
und Werten

Finanzanlagen
Beteiligungen

sonstige
Ausleihungen
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0,00
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0,00
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Anlagespiegel zum 31. Dezember 2022
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Bei den sonstigen Vermogensgegenstanden
handelt es sich um die periodengerechte
Abgrenzung der Darlehenszinsen zum Stichtag in
Hohe von EUR 2.068,89 (Vorjahr: EUR 0,00), die am
30.09.2027 mit dem Ende der Laufzeit fallig werden.
AuBerdem wird eine Kaution in Hohe von EUR
4.335,00 (Vorjahr: EUR 0,00) fur die Miete von
BUroflachen ausgewiesen.

Die sonstigen Vermogensgegenstande haben eine
Restlaufzeit von mehr als einem Jahr (Kaution) bzw.
eine Restlaufzeit von mehr als 5 Jahren (Zinsen).

Das Grundkapital der 029 Group SE betragt zum 31.
Dezember 2022 EUR 5.000.000,00 (Vorjahr: EUR
250.000,00) und ist eingeteilt in 5.000.000 auf den
Inhaber lautende nennwertlose Stuckaktien mit
einem rechnerischen Anteil am Grundkapital von
EUR 1,00 je Stlckaktie. Mit Beschlussfassung der
Hauptversammlung vom 10.08.2022 erfolgte die
Erhohung des Grundkapitals um 4.750.000 durch
Ausgabe neuer auf den Inhaber lautende
StUuckaktien mit einem rechnerischen Anteil am
Grundkapital  von je EUR 1,00 und mit
Gewinnberechtigung mit Beginn des bei Eintragung
der Kapitalerhohung laufenden Geschaftsjahres.
Das gesetzliche Bezugsrecht der Aktionare wurde
ausgeschlossen. Die Einlageverpflichtung wurde
durch Sacheinlage eines Beteiligungsportfolios
erfullt.

Der Verwaltungsrat ist durch Beschluss der
Hauptversammlung vom 10.08.2022 ermachtigt,
das Grundkapital bis zum 17.08.2027 einmalig oder
mehrmalig um insgesamt bis zu EUR 2.500.000,00
gegen Bar- und/oder Sacheinlagen zu erhohen.
(Genehmigtes Kapital 2022/1)

Die Kapitalerhohung in Hohe von insgesamt EUR
17.048.925,00 wurde wie folgt erbracht:



Soweit als der Einbringungswert des eingebrachten
Beteiligungsportfolios den Ausgabebetrag der daflr
gewahrten neuen Aktien im Rahmen der
beschlossenen Kapitalerhohung von EUR
4.750.000,00 Uberstieg, wurde diese Differenz in
Hohe von EUR 17.008.925,00 in die Kapitalrucklage
eingestellt. Des Weiteren erfolgte eine Zuzahlung in
die Kapitalrucklage in Hohe von EUR 40.000,00.

Die sonstigen Ruckstellungen betreffen im
Wesentlichen Abschluss- und Prufungskosten
sowie Kosten fur die Finanzbuchhaltung und haben
eine Restlaufzeit von bis zu einem Jahr.

Die Verbindlichkeiten bestehen im Wesentlichen aus
den Verbindlichkeiten aus Lieferungen und
Leistungen in Hohe von EUR 70.367,27 (Vorjahr:
EUR 5,36) sowie aus sonstigen Verbindlichkeiten in
Hohe von EUR 314.229,27 (Vorjahr: EUR 0,00)
jeweils mit einer Restlaufzeit von bis zu einem Jahr.
Die sonstigen Verbindlichkeiten bestehen
gegenuber der Apeiron Investment Group Ltd. aus
einem Darlehen in Hohe von EUR 302.701,11
(Vorjahr: EUR 0,00) welches in Hohe von 5,5% per
annum bezogen auf den Nominalbetrag der jeweils
geleisteten Darlehensmittel verzinst wird, sowie in
Hohe von EUR 9.687,53 (Vorjahr: EUR 0,00) aus
einem Verrechnungskonto. Daneben bestehen
Verbindlichkeiten gegentber dem Finanzamt aus zu
zahlender Umsatzsteuer in Hohe von EUR 1.840,63
(Vorjahr: EUR 0,00).

Im Berichtszeitraum wurden keinerlei Umsatzerldse
erzielt.

Die  sonstigen  betrieblichen  Aufwendungen
bestehen Uberwiegend aus Werbeaufwendungen in
Hohe von EUR 151.303,56 (Vorjahr: EUR 0,00) fur
das Bewerben der Aktien resultierend aus dem
Borsengang sowie Rechts- und Beratungskosten in
Hohe von EUR 259.860,98 (Vorjahr: EUR 0,00) im
Wesentlichen im  Zusammenhang mit der
Borsenzulassung.



Die Zinsertrage resultieren im Wesentlichen aus der
Verzinsung der Ausleihung in Hohe von 7,00 % per
annum, bezogen auf den Nominalbetrag der jeweils
geleisteten Darlehensmittel, wobei die Zinsen nach
der 30/360 Zinsmetthode taggenau abgerechnet
werden.

Die Zinsaufwendungen resultieren im Wesentlichen
aus Zinsaufwendungen fur das Darlehen der
Apeiron Investment Group Ltd., wobei die einzelnen
abgerufenen Betrage mit jeweils 5,50 % per annum
bezogen auf den Nominalbetrag verzinst werden.



Die sonstigen finanziellen Verpflichtungen, die nicht in der Bilanz
auszuweisen und auch keine Haftungsverhaltnisse i.S. von § 251 HGB sind,
die flr die Beurteilung der Lage des Unternehmens von Bedeutung sind,
bestanden am Abschlusstag aus:

Sonstige finanzielle Hohe der gesamten ErlAuterunaen
Verpflichtungen Verpflichtungen g
Mietvertrage EUR 20.118,75 Miete Buroflachen

Die nachfolgenden Arbeitnehmergruppen waren wahrend des
Geschaftsjahres im Unternehmen beschaftigt:

Arbeithehmergruppen Zahl
Angestellte 0.00
Die Gesamtzahl der durchschnittlich beschaftigten 0.00

Arbeitnehmer betragt damit

Arbeitnehmer 0.00

Die Geschafte der Gesellschaft wurden durch folgende Personen geflhrt:

Herbert Munz (bis zum

20. Juni 2022) ausgeUbter Beruf: | Diplom-Kaufmann

Geschaftsfihrender Direktor,
029 Group SE; Venture
Partner, Apeiron Investment
Group Ltd.

Lorin Van Nuland (seit

dem 21. Juni 2022) ausgelbter Beruf:

Der geschaftsfuhrende Direktor Herbert Munz hat im Berichtsjahr kein
Entgelt fur seine Tatigkeiten erhalten. Der geschaftsfihrende Direktor
Lorin Van Nuland hat im Berichtsjahr ein Entgelt in Hohe von EUR



24.000,00 fur seine Tatigkeiten erhalten. Er hat im Berichtsjahr keine
variablen oder erfolgsabhangigen Verguatungen erhalten.

Dem Verwaltungsrat gehdrten bis zum 20. Juni 2022 die folgenden
Personen an:

Boris Durr Vorsitzender ausgeUbter Beruf: Rechtsanwalt
Christian Stellvertretender . )

Schild Vorsitzender ausgeUbter Beruf: Rechtsanwalt
Herbert Munz | Mitglied ausgeUbter Beruf: Diplom-Kaufmann

Dem Verwaltungsrat gehorten ab dem 21. Juni 2022 bis zum 8. September
2022 die folgenden Personen an:

Head of Equity Capital
Vorsitzender ausgeUbter Beruf: Markets, Apeiron
Investment Group

Chief Financial Officer,
Apeiron Investment Group

Vincent
Wobbe

Marc Weber Stellyertretender ausgeUbter Beruf:
Vorsitzender

Geschaftsflhrender
Lorin Van . . ) Direktor, 029 Group SE;
Nuland Mitglied ausgelbter Beruf: Venture Partner, Apeiron

Investment Group Ltd.

Dem Verwaltungsrat gehorten ab dem 9. September 2022 die folgenden
Personen an:

Juan Managing Partner, C3

Rodriguez Vorsitzender ausgeUbter Beruf: Capital
Thomas Stellyertretender ausgetibter Beruf: Founding Partner, Elevat3
Hanke Vorsitzender Capital

Geschaftsfihrender Direktor,
Nuang | Miglied ausgetbter Beruf: | oo 0 o Invesiment

Group Ltd.

Die Mitglieder des Verwaltungsrats haben im Berichtsjahr kein Entgelt fur
ihre Tatigkeit erhalten.

Die Mitglieder des Verwaltungsrats waren im Geschaftsjahr 2022 in
folgenden anderen Gesellschaften im Aufsichtsrat oder anderen
Kontrollgremien tatig:



C3 Management GmbH, Frankfurt am Main,
Geschaftsflhrer

(seit Januar 2017)

Apeiron GmbH, Frankfurt am Main,
Geschaftsfuhrer

(seit Februar 2013)

Apeiron Germany GmbH, Frankfurt am Main,
Geschaftsflhrer

(seit August 2021)

Consortia AG, Koln, Mitglied des Aufsichtsrats
(seit Juni 2020)

Nextmarkets AG, Koln, Mitglied des
Aufsichtsrats

(seit Juni 2022)

Neodigital Versicherung AG, Neunkirchen,
Mitglied des Aufsichtsrats

(seit November 2021)

SynBiotic SE, MUnchen, Mitglied des
Verwaltungsrats

(seit November 2020)

029-001 Ltd., London, GroBbritannien, Mitglied
des Vorstands

(seit April 2022)

Carabineiro A5 Ltd., London, GroBbritannien,
Mitglied des Vorstands

(seit Oktober 2021 bis April 2022)

Limestone Capital AG, Zug, Schweiz, Mitglied
des Vorstands

(seit September 2022)



GemaR § 285 Nr. 11 HGB wird Uber nachstehende Unternehmen berichtet:

Anteilshéh  Jahresergebni

Firmenname / Sitz e Eigenkapital

EUR EUR
gggégggaatﬂénmndon, 50,00%  -133.177,00 99.964,06
Limestone Capital AG, 35,66 % 410.749,60 3.078.774,98

Zug, Schweiz*

GemafR § 285 Nr. 11b HGB wird UGber nachstehende Unternehmen berichtet:

Anteilshéh  Jahresergebni

Firmenname / Sitz e Eigenkapital
EUR EUR
TRIP Drink Ltd., London, 6,44 % -1.677.580,00 2.587.35900

GroBbritannien

Es besteht keine Konzernzugehorigkeit zum 31.12.2022.

Das im Geschaftsjahr als Aufwand erfasste Honorar des Abschlussprufers,
Mazars GmbH & Co. KG, Berlin, stellt sich wie folgt dar:

EUR 31.500,00
EUR 68.216,20

Die sonstigen Leistungen betreffen Leistungen im Zusammenhang mit den
im Geschaftsjahr erfolgten KapitalmaBnahmen.



Die Apeiron Investment Group Ltd. halt an der Unternehmung mehr als 25
% des Aktienkapitals.

Die Entsprechenserklarung gemaB3 § 161 AktG zur Einhaltung des
deutschen Corporate Governance Kodex wurde vom Verwaltungsrat
abgegeben und auf der Homepage der 029 Group SE (https://www.029-
group.com/_files/ugd/8dd1a3_9bc5f2e68c174c55b915fale3569c2dc.pdf)
dauerhaft zuganglich gemacht.

FlUr das Geschaftsjahr 2022 wird die folgende Ergebnisverwendung
vorgeschlagen:

Der Jahresfehlbetrag betragt EUR -662.268,18.

Der Jahresfehlbetrag in Héhe von EUR -662.268,18 wird mit dem
bisherigen Verlustvortrag der Vorjahre auf neue Rechnung vorgetragen.



Berlin, 25. April 2023

Ort, Datum Lorin Van Nuland//



